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1 Wprowadzenie

1.1 Cel raportu

Raport jest przeznaczony dla szerokiej grupy odbiorcéw zainteresowanych gospodarka i handlem
miedzynarodowym, obejmujac szczegbtowg analize wymiany handlowej miedzy Polskg a wybranym
krajem.

Dostarcza istotnych informacji dla decydentéw biznesowych i politycznych, umozliwiajac gtebsze
zrozumienie rynku docelowego, identyfikacje szans oraz potencjalnych wyzwan. Dla przedsiebiorcow
jest to nieocenione zrodto wiedzy, wspierajgce podejmowanie decyzji o ekspansji miedzynarodowej i
dostosowywanie strategii biznesowych do lokalnych warunkéw.

W rezultacie niniejszy raport jest cennym Zrédtem wiedzy, umozliwiajgcym lepsze zrozumienie
ztozonych relacji gospodarczych miedzy Polskg a wybranym krajem, co przektada sie na
podejmowanie lepszych decyzji strategicznych przez przedsiebiorstwa, instytucje badawcze i organy
panstwowe.

1.2 Odbiorcy

Raport jest skierowany do szerokiego grona odbiorcéw, w tym:

e przedsiebiorcy i firmy eksportujgce mogg identyfikowaé nowe mozliwosci biznesowe,
rozumiec¢ bariere wejscia na rynek oraz dostosowac strategie eksportowe do lokalnych
uwarunkowan;

¢ analitycy rynku i doradcy biznesowi uzyskujg dostep do kompleksowych analiz, ktére sg
niezbedne do doradztwa strategicznego dla firm rozwazajacych ekspansje miedzynarodowg;

¢ decydenci polityki gospodarczej i handlowej mogg wykorzysta¢ raport do zrozumienia
dynamiki handlowej i opracowywania polityk wspierajgcych eksport oraz inwestycje
zagraniczne;

¢ instytucje akademickie i badawcze dla nich raport jest zrédtem danych do dalszych badan
nad globalnym handlem i gospodarka.

1.3 Zawartosé

Raport obejmuje m.in.:

¢ informacje na temat stabilnosci politycznej, kultury biznesowej i praktyk handlowych, co jest
kluczowe dla skutecznego wejscia na rynek i nawigzywania stosunkéw biznesowych;

e 0g6lng kondycje gospodarki, wtgczajgc wskazniki makroekonomiczne, strukture gospodarki
oraz kluczowe sektory, umozliwiajgc ocene potencjatu rynkowego;
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e analize eksportu i importu wybranego kraju, co pomaga zrozumiec pozycje kraju w globalnym
handlu i identyfikowac gtéwne towary i ustugi w wymianie handlowej;

e szczegdtowe badanie wzajemnego handlu miedzy Polska w wybranym krajem, wskazujgc na
najwazniejsze kategorie towardéw i ustug oraz potencjalne obszary wspotpracy;

e przewidywania dotyczace przysztosci wymiany handlowej i wskazuje na branze, ktére maja
najwiekszy potencjat na ekspansje, wspierajac strategiczne planowanie eksportu.

1.4 Wartosc¢ dla odbiorcy

Z punktu widzenia eksporteréw raport dostarcza szczegétowych informacji na temat
uwarunkowan politycznych, ekonomicznych i kulturowych kraju docelowego, co jest kluczowe przy
planowaniu wejscia na nowy rynek lub ekspansji dziatalnosci. Umozliwia identyfikacje szans i barier
handlowych dzieki analizie handlu miedzynarodowego wybranego kraju, w tym eksportu, importu i
salda handlowego, pomaga zidentyfikowac produkty i ustugi, ktére majg najwiekszy potencjat na
danym rynku, oraz ewentualne bariery w dostepie do rynku. Wspiera planowanie strategiczne
dostarczajac Informacji o trendach handlowych i prognozach przysztych obrotéw handlowych, przez
co eksporterzy mogga lepiej planowac swoje dziatania i minimalizowac ryzyka biznesowe.

Z punktu widzenia analitykéw ekonomicznych raport zapewnia bogaty zbiér danych dotyczacych
handlu miedzynarodowego, inwestycji, dynamiki sektoréw gospodarki i innych wskaznikéw
makroekonomicznych, ktére sg niezbedne do przeprowadzania szczegétowych analiz
ekonomicznych. Analizy i wnioski ptynace z raportu mogg stuzy¢ jako podstawa do doradztwa dla
przedsiebiorstw planujgcych inwestycje zagraniczne lub poszukujgcych nowych rynkéw
eksportowych.

Z punktu widzenia decydentéw politycznych raport dostarcza informacji niezbednych do
opracowywania skutecznych strategii wspierajgcych rozwoj handlu miedzynarodowego, inwestycji
oraz ekspansji gospodarczej Polski. Wiedza o stanie stosunkéw gospodarczych, barierach
handlowych i potencjalnych obszarach wspotpracy umozliwia lepsze przygotowanie do negocjacji
miedzynarodowych i uméw handlowych. Informacje o branzach o najwiekszym potencjale
eksportowym i oczekiwanych trendach w handlu moga by¢ wykorzystane do ksztattowania
programow wsparcia dla eksporterdw i inwestorow.
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2 Szwajcaria - uwarunkowania
polityczne i kultura biznesowa

Niniejszy rozdziat skupia sie na uwarunkowaniach politycznych i kulturze biznesowej
wybranego kraju, zapewniajac szczegétowe informacje o systemie politycznym, gtéwnych
partiach politycznych, procesie legislacyjnym, a takze praktykach biznesowych i kulturalnych
aspektach prowadzenia dziatalnosci. Informacje te obejmuja m.in. style komunikacji, etykiete
biznesowa, praktyki negocjacyjne oraz podejscie do umawiania spotkan i podejmowania
decyzji biznesowych.

Eksporterzy i decydenci rzadowi moga wykorzystaé te informacje do lepszego przygotowania
sie do wejscia na rynek danego kraju, dostosowujgc swoje metody komunikacji, prezentacji
biznesowych oraz strategie negocjacyjne do lokalnych zwyczajéw i oczekiwan. Pozwoli to na
budowanie trwatych i efektywnych relacji biznesowych i politycznych, a takze na unikanie
potencjalnych nieporozumien kulturowych, ktore moglyby negatywnie wplynagé na procesy
negocjacyjne i handlowe.

2.1 Uwarunkowania polityczne

Uwaga: Informacje mogq nie by¢ dostepne dla niektdrych krajéw, w szczegdlnosci tych z niewielkim
udziatem eksportu i importu w handlu z Polskq.

Komponent 2.1. Uwarunkowania polityczne w danym kraju

Zycie polityczne
Szwajcaria sktada sie z 26 kantonéw, réznorodnych regionéw o duzej samodzielnosci i uprawnieniach w polityce
podatkowej, oswiatowej, prawnej i gospodarczej, postugujacych sie 4 jezykami urzedowymi (niemiecki, francuski,
wioski, retoromanski - romansz) o wielowiekowych tradycjach republikafskich. Nadrzedny charakter prawny
referendéw obywatelskich wyksztatcit specyficzng ceche panstwowosci szwajcarskiej, to jest koncyliacyjnosc.
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Wiadze

Przedstawicielstwa
dyplomatyczne

Umowy handlowe i
inwestycyjne z UE

Uwarunkowania
gospodarcze

Kazda regulacja prawna moze by¢ uchylona w drodze referendum. Rzad skfada sie tylko z 7 ministréw (Federal
Councillors), delegowanych przez 4 najwieksze partie parlamentarne, majace réznorodne, nierzadko sprzeczne
programy polityczne. Nie ma instytucji premiera. Obradami rzadu kieruje rotacyjnie najstarszy stazem minister,
réwnolegle petnigcy dodatkowo przez okres jednego roku funkcje gtowy panstwa.

Imie i nazwisko Rola Partia

Pani Viola Amherd gtowa panstwa Partia Centrum

Pan Ignazio Cassis Minister Spraw Zagranicznych FDP

Pan Guy Parmelin Minister Gospodarki, Edukacji i Szwajcarska Partia Ludowa SVP
Badan

Imie i nazwisko Rola

Pan Fabrice Filiez Ambasador Konfederacji Szwajcarskiej w Polsce

Pan Marek Minarczuk chargé d\u2019affaires

Pakiet umoéw bilateralnych Bilaterale | i Bilaterale II; po fiasku negocjacyjnym ramowej umowy stowarzyszeniowej
IFA trwajg préby odnalezienia jej alternatywy

Szwajcaria nalezy do najbogatszych i najlepiej rozwinigtych krajéw europejskich, a jej gospodarka jest bardzo
uzalezniona od eksportu i sektora bankowo-ubezpieczeniowego. Struktura dochodu narodowego jest
nastepujgca: ustugi - 73,7%, przemyst - 25,6%, rolnictwo - 0,7%.

Szwajcarski przemyst zatrudnia za granicg w firmach zaleznych prawie tyle samo pracownikéw, co w swoim kraju.
W samej Szwajcarii prowadzone sg prace badawczo-rozwojowe, funkcjonuijg siedziby central holdingéw i
koncernéw, centra marketingowe i zarzady spétek, za$ produkcja wielu wyrobdw nastepuje za granicg, gdzie sq
nizsze koszty pracy i wymogi ochrony srodowiska.

Kraj nalezy do najbardziej konkurencyjnych gospodarek $wiata, mimo wysokich kosztéw pracy i restrykcyjnych
przepiséw ochrony $rodowiska - wg raportu International Institute for Management Development 2023 zajmuje
3. pozycje. Jest odnotowany na 1. miejscu w $wiecie w rankingu innowacyjnosci Global Innnovation Index 2023.
Natomiast w rankingu Banku Swiatowego fatwosci prowadzenia biznesu Doing Business 2020 zajmuje odleglejsza,
36. pozycje.

Szwajcaria posiada atrakcyjny system podatkowy, liberalne przepisy dotyczace zaktadania firm i fundacji,
elastyczny kodeks pracy oraz znakomicie rozwinietg infrastrukture gospodarczg i bankowa. Szwajcarski system
bankowy administruje ponad potowa Swiatowych depozytéw prywatnych, dzieki specyficznie praktykowanej
tajemnicy bankowej (wykroczenia podatkowe sg traktowane tylko jako delikt administracyjny a nie kryminalny).
W wyniku silnych naciskéw USA i Niemiec, Szwajcaria stopniowo zwieksza zakres wymiany informacji
miedzybankowej i ogranicza swobode naptywu nieopodatkowanych pieniedzy.

W 2020 r. szwajcarska gospodarka doznata najwigekszego pogorszenia koniunktury od 45 lat, poniewaz pandemia
COVID-19 zaszkodzita zaréwno produkgji (spadek o 3%) jak i zatrudnieniu (spadek o 3,2%). Spowolnienie
gospodarcze bedzie jednak nieco mniejsze niz poczatkowo zaktadano. Szwajcarski rzadowy Sekretariat Stanu do
Spraw Gospodarczych (SECO) przekazat, ze ostatecznie, na skutek poprawy koniunktury w trzecim i czwartym
kwartale PKB spadto o 2,9%. Jest to najwieksza dekoniunktura od 1975 r. (w 2009 r. PKB spadto tylko o 2,1%),
kiedy w Szwajcarie uderzyty podwyzki cen ropy naftowej na rynkach $wiatowych. Bezrobocie w styczniu 2021 r.
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wyniosto 2,4%, spadty wydatki konsumpcyjne. Szwajcaria bardzo szybko zareagowata na kryzys zwigzany z
koronawirusem, a rzgdowy pakiet stymulacyjny wynidst ponad 60 mid CHF, czyli 10% krajowego PKB. Ponad 15
mld CHF przekazano takze 130 tys. przedsiebiorstw w ramach pozyczek udzielonych w trybie pilnym. Bardzo
dobrze podczas pandemii rozwijat sie wiodacy w Szwajcarii sektor farmaceutyczny.

Zrédto: Dane zgromadzone w systemie przez przedstawicieli administracji publicznej.

2.2 Kultura biznesowa

Uwaga: Ewentualny brak danych nie jest bfedem. Informacje sq dostepne tylko dla krajéw obstugiwanych
przez Polskqg Agencje Inwestycji i Handlu (PAIH).

Komponent 2.2. Kultura biznesowa w danym kraju

Najwazniejsze
uwarunkowania

Umawianie spotkan

Powitanie i tytutowanie

Przyjecia oficjalne i
towarzyskie

Ubiér

Rozmowy i zachowanie
negocjacyjne

Gestykulacja i zachowanie
publiczne

Wreczanie i przyjmowanie
upominkéw

Korespondencja

<p>Szwajcarzy, w przeciwienstwie do Polakéw zorientowanych na osoby, skupiajg sie bardziej na zadaniach. W
praktyce oznacza to, ze sympatia w biznesie nie jest konieczna i wystepuje wyrazna granica pomiedzy zyciem
prywatnym a zyciem zawodowym. Ponadto rzeczowa krytyka $wiadczy o profesjonalizmie. Szwajcarscy obywatele
zwracajg uwage ha przygotowanie merytoryczne, ktére musi by¢ bardzo solidne oraz zrozumienie, dlaczego
potencjalna wspétpraca jest korzystna.W Szwajcarii wystepuje podejscie bardziej egalitarne i w ztym tonie jest
pokazywanie wyzszosci w hierarchii. Poza tym Szwajcarzy myslg o swoich zadaniachdtugofalowo, a na wspétprace
nastawieni sg dtugookresowo, stad tak wazna w relacjach biznesowych jest cierpliwos¢. Proces decyzyjny jest
dtugotrwaty i zanim podpiszemykontrakt ze szwajcarskim partnerem, moga ming¢ nawet 2-3 lata. Szwajcarzy
zwracajg uwage na oddzielanie zycia zawodowego od prywatnego.

<p>W Polsce czesto pierwsze spotkanie stuzy blizszemu poznaniu, w Szwajcarii za$ oméwieniu konkretnych
kwestii i jest ono wyraznie nakierowane na cel. Spotkania nalezy uméwic z odpowiednim wyprzedzeniem, jasno
wskazujac, kto bedzie brat udziat oraz w jakim celu je umawiamy. Oczekiwana jest punktualno$¢ i kontakt
wzrokowy.

<p>0Osobe na wyzszym stanowisku witamy jako pierwszg. Powszechne jest przywitanie usciskiem dtoni i
nawigzanie kontaktu wzrokowego. Istotne jest zapamietanie nazwiska rozmdéwcy, gdyzzwracamy sie do niego,
wykorzystujac Pan/Pani oraz nazwisko. Nie zwracamy sie do partnera po imieniu, chyba Ze jest to kolejne
spotkane i nastapito przejscie na "ty".

<p>Punktualno$¢, przestrzeganie zasad savoir-vivre'u oraz odpowiedni ubiér obowiagzuja na wydarzeniach
oficjalnych oraz towarzyskich. Jezeli gospodarz wznosi toast, nalezy go wypi¢, patrzac w oczy. Przyjecia czesto
maja forme stojgcg. Gos¢ nie powinien swoim zachowaniem ani strojem przyciggac zbyt duzej uwagi lub budzi¢
kontrowersiji.

<p>Szwajcarzy przestrzegajg regut i zasad, réwniez w kwestii ubioru, dlatego na spotkania biznesowe nalezy
ubrac sie zgodnie z przyjetym w biznesie dress code'em - im wyzsza ranga spotkania, tym bardziej formalny
ubiér. Ubrania powinny by¢ w stonowanych kolorach i dobrej jakosci.

<p>W trakcie spotkania nalezy wypowiadac sie wytgcznie na temat, w ktérym sie specjalizujemy, nie wchodzac na
nieznane obszary. Uczestnicy spotkania powinni by¢ dobrze przygotowani i dysponowac¢ odpowiednimi
argumentami lub liczbami potwierdzajgcymi argumentacje. Nie nalezy bra¢ udziatu w spotkaniu, stawiajac na
spontaniczne odpowiedzi. Brak przygotowania moze negatywnie wptyng¢ na wizerunek rozmoéwcy i firmy.
Bezposrednia komunikacja jest wymagana oraz dobrze odbierana przez rozméwcéw. Méwienie czego$ wprost
jest konieczne, aby znalez¢ odpowiednie rozwigzanie. Nie nalezy jednak myli¢ bezpos$redniego stylu komunikacji z
brakiem uprzejmosci czy agresja. Nie nalezy przerywac¢ rozmoéwcy. Dobrze odbierane bedzie notowanie.
Szwajcarski partner bedzie starat sie wyjasni¢ wszelkie watpliwosci, zadajac pytania, tak aby wszystko zrozumiec¢ i
méc oceni¢, dlatego proces decyzyjny moze trwac diugo.

<p>Szwajcarzy cenig sobie osoby opanowane i kontrolujgce emocje, a zachowania zbyt gtosne lub przyciggajgce
uwage mogg uznac za niestosowne.

<p>W przypadku odwiedzin w domu prywatnym przyjete jest wreczenie gospodarzowi drobnego upominku. W
sytuacjach biznesowych nie jest powszechne wreczanie sobie upominkéw, zwtaszcza na poczatku kontaktu. Jesli
chcemy wreczy¢ upominek pod koniec negocjacji, powinien by¢ dobrej jakosci i moze by¢ zwigzany z regionem, z
ktérego pochodzimy.

<p>, podobnie jak spotkania biznesowe, wymaga stosowania odpowiednich regut - odpowiedniego tytutowania,
wstepu, rozwiniecia i zakonczenia. Jezyk powinien by¢ precyzyjny, a tre$¢ konkretna.
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Nawigzywanie kontaktéw <p>Wymiana wizytéwek na targach moze nie wystarczy¢ do nawigzania kontaktu z przedstawicielem firmy ze
Szwaijcarii. Duzo skuteczniejsze moze okazac sie przedstawienie przez inng osobe, ktéra ma juz zbudowana
relacje biznesowg z naszym potencjalnym szwajcarskim partnerem.

Co zawrze¢ w prezentacji  <p>Prezentacje firmowe dla szwajcarskich kontrahentéw powinny by¢ jak najbardziej profesjonalne,

firmy przygotowane z najwiekszg starannoscig, logiczne i spéjne. W tresci nalezy wskazac cel, dane liczbowe oraz
precyzyjne informacje. Do potencjalnych partneréw trafig argumenty wskazujace na wysoka jako$¢ oferowanych
produktéw czy ustug. Szwajcarzy docenig réwniez stosowanie nowoczesnych narzedzi do prezentowania.

Dodatkowe informacje

Zrédto: Dane zgromadzone w systemie przez przedstawicieli administracji publicznej.
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3 Szwajcaria - charakterystyka
gospodarcza

Analiza danych takich jak dlugookresowe i krotkookresowe tendencje gospodarcze, struktura
gospodarki, demografia, poziom edukacji i kapitatu ludzkiego, stan sektora finansowego,
rozwadj technologiczny oraz wskazniki otoczenia biznesowego, jest kluczowa dla eksportera.

Analiza tych danych pozwala eksporterowi na przemyslane podejscie do wejscia na nowy
rynek lub ekspansji na istniejacym rynku. Zapewnia wglad w potencjalne ryzyka i szanse,
pozwala na lepsze zrozumienie potrzeb konsumentéw i dostosowanie do nich oferty, a takze
na opracowanie efektywnych strategii marketingowych i sprzedazowych. Ostatecznie,
pomaga to w zbudowaniu trwatej przewagi konkurencyjnej i maksymalizacji szans na sukces
na rynku docelowym.

Wiele wskaznikéw zaprezentowano w zestawieniu z ich wartoscig dla Polski, co tworzy dobry
punkt odniesienia do analizy danego zjawiska.

3.1 Koniunktura gospodarcza w dtugim okresie

Dane dotyczace koniunktury gospodarczej, zaréwno w perspektywie diugookresowej, jak i
krotkookresowej, pozwalajg eksporterom ocenié stabilnos¢ i dynamike wzrostu rynku
docelowego. Informacje o PKB, inflacji czy bilansie obrotéw biezacych oferujg wglad w site
nabywcza, stabilnos¢ cen oraz ogélny stan gospodarki, co bezposrednio wptywa na strategie
cenowe i marketingowe.

Komponent 3.1. Wzrost PKB [%]

2016 2018 2020 2022 2024 2026 [¥) 2028 %)

- 209G e e e e ]

m— SrwEjcaria = Polska

2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029
(*) *) *) (*) (*)
Szwajcaria 1,58 209 144 285 1,16 -227 540 267 076 134 1,39 1,80 1,20 180 1,20
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Polska 438 295 514 595 445 -202 693 526 016 307 348 330 300 297 301

Uwaga: (*) - dane prognozowane. PKB w cenach statych. Rok bazowy jest zalezny od kraju, dla ktérego
zaprezentowane sq dane.

Zrédto: IMF, World Economic Outlook.

Komponent 3.2. PKB wg sity nabywczej per capita danego kraju [tys. USD] (0$ lewa) i poréwnanie
polskiego PKB per capita [%] (0$ prawa)

0 1021270454 B3
ag24 9193 9415 9692 9919 105
- 7906 262 % .
20 6551 6769 E3g2 7187 734% 7226
° ) 35
0
=
40 =0
20 us
0 i
_.Q'\;'" . @‘\b ,:Q‘C iy J\;b _l{i\ . :\: el A,::’ } r ,:C: E }-,:r -.Q"-;\ o ;: - - ::\ . \'\-\. . \-\ R 1\
3 « L L 1 - L v - —5.," '_',-\"-’ -y 15.\, 1‘3.;"
B czvajearia Stosunek PKB per capita Polski
= oo PEB per capita danego
kraju

2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029
(*) (*) (*) (*) (*)

Szwajcaria [tys. USD] 65,61 67,69 6892 71,97 7349 7226 79,06 8620 8924 91,93 94,15 96,92 99,19 102,12 104,54

Stosunek PKB per 40,87 41,61 43,61 4525 47,07 4754 4875 5063 52,01 5337 5497 5630 5785 59,07 60,70

capita Polski do PKB
per capita danego
kraju [%]

Uwaga: (*) - dane prognozowane. PKB per capita wedtug parytetu sity nabywczej w cenach stafych. Rok bazowy jest
zalezny od kraju, dla ktérego zaprezentowane sq dane.

Zrédfo: IME, World Economic Outlook.
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Komponent 3.3. Inflacja [%]

1,@5@1,42
Y
kN
5}2/ 01 497
3"33,#*' 283 53 _ 358
043 054 0% o3ep7a 058 — T 12 Toepmisas12 5512
0gz T g — — 116
1,14 068 073 '
L o - w =] o — o m = T b I I T
] O - o o w] o [ o o wn Lo . o T
o Tl o o o o o o {3 ] ia ] ™ o o~ O ™
o (=] (=] =] o
™ o [N} ™ ™
— Srwajcaria —— Polska
2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029
(*) (*) (*) (*) (*)
Szwajcaria 1,14 -043 054 094 036 -073 058 28 213 154 120 1,16 1,18 120 120
Polska 092 -068 197 177 224 338 512 1436 1142 501 497 358 290 250 250

Uwaga: (*) - dane prognozowane. Inflacja przedstawiona jest jako Srednioroczna zmiana cen towardw towardw i
ustug konsumpcyjnych.

Zrédto: IME, World Economic Outlook.

Komponent 3.4. Zmiana eksportu towardw i ustug tgcznie [%]

123

400 420

400

-5,66
2016 208 2020 202z 2024 2026 (%) 2028 %)
2015 2017 2019 2021 2023 2025 {%) 2027 (%) 2029 %)
m— S7ajraria = Polska
2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029
(*) (*) (*) (*) (*)
Szwajcaria 3,84 6,03 -0,14 336 -066 -566 1355 6,29 2,65 3,22 3,25 4,21 3,38 4,20 3,42
Polska 6,59 9,01 9,05 6,76 534 -1,09 1234 6,74 -194 647 3,04 4,00 4,00 4,00 4,00

Uwaga: (*) - dane prognozowane.

Zrédfo: IMF, World Economic Outlook.
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Komponent 3.5. Zmiana importu towarow i ustug tgcznie [%]

18,14

988 863
649
238 , /\Wﬂﬂ 400 400
s ac T 420 420 420
291
2016 2018 2020 2022 2024 2026 {%) 2028 %)
201E 2017 2019 2021 2023 2025 (%) 2027 () 2020 (%)

— STACACNIE = Polska

2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029
(*) *) (*) *) *)
Szwajcaria 4,78 523 -029 071 0,29 -3,01 564 6,00 3,65 291 3,65 4,00 4,00 4,00 4,00

Polska 558 7,72 988 752 319 -241 1614 679 -831 863 649 536 420 420 420

Uwaga: (*) - dane prognozowane.

Zrédto: IME, World Economic Outlook.

Komponent 3.6. Bilans obrotéw biezacych danego kraju [mld USD] (0$ lewa) wraz ze stosunkiem do
ogoblnego PKB [%] (0$ prawa)

100 10
80 8
&0 &
40 4
20 2
o o
I Bilans s |ldziat w PKB
2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029
(*) *) (*) *) *)
Szwajcaria

Bilans obrotéw 61,59 50,04 36,96 40,64 29,70 3,65 5599 7721 6762 7732 7412 81,74 8031 8924 8839
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biezgcych (mld
usD)
Udziatw PKB (%) 888 728 531 560 411 049 689 943 764 824 763 799 756 799 761
Uwaga: (*) - dane prognozowane.
Zrédto: IMF, World Economic Outlook.
Komponent 3.7. Wydatki na inwestycje [% PKB]
2544
2444 2467 2477 2508 2313 =
2558
25,08 -
2098 21,45 2175 Z° 243 2096
] - ap3s 2089 20 20,94
2093
1876
1790
2016 2018 2020 2022 2024 2026 %) 2028 (%)
2015 2017 2019 2021 2023 2025 %) 2027 {%) 2020 (%)
—— LrEjCaria = Polska
2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029
(*) (*) (*) (*) (*)
Szwajcaria 2508 2545 2586 2558 2627 29,65 2626 2445 2444 2433 2467 2477 2508 2515 2544
Polska 2098 2022 20,02 2145 2050 1876 21,75 2242 1790 1870 2035 20,89 2096 2093 20,94

Uwaga: (*) - dane prognozowane.

Zrédto: IME, World Economic Outlook.

Komponent 3.8. Dtug publiczny (o$ lewa) i deficyt sektora publicznego (oS prawa) dan
PKB]

ego kraju [%

4“4 s 4176 129 121 e
z 0, ' :
“ 033050 453 022 022 022 022
40 .
L
38
36
-2
34
32 3113 3
302
30 -d
2016 2018 2020 202z 2024 2026 (%) 2028 %)
2015 2017 2019 2021 2023 2025 (%) 2027 (%) 2020 (%)
= [ug publiczry e Deficyt
2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029
M ®m®m ®m ™
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Szwajcaria
Dtug publiczny 42,15 4094 41,76 39,79 39,64 4322 41,09 37,64 3832 36,73 3558 3432 3329 3210 31,13
Deficyt 0,55 0,24 1,13 1,29 1,34 -3,02 -029 1,21 0,53 0,50 0,23 022 022 022 022

Uwaga: (*) - dane prognozowane.

Zrédfo: IMF, World Economic Outlook.

Komponent 3.9. Wydatki konsumpcyjne [% PKB]

Polska (2023 r.) Szwajcaria (2023 r.)
Alkohol i tytoh 0,0 0,0
Hotele, kawiarnie i restauracje 0,0 0,0
tacznosé 0,0 0,0
Mieszkanie, woda, elektrycznos¢, gaz i inne paliwa 0,0 0,0
Odziez i obuwie 0,0 0,0
Rézne towary i ustugi 0,0 0,0
Szkolnictwo 0,0 0,0
Transport 0,0 0,0
Wyposazenie wnetrza, sprzety domowe i biezgce utrzymanie budynku 0,0 0,0
Zdrowie 0,0 0,0
Zywnosé i napoje bezalkoholowe 0,0 0,0
POZOSTALE 100,01 100,01
Zrédto: World Bank, ICP.
3.2 Biezgca koniunktura gospodarcza
Komponent 3.10. Inflacja [%]

6,05 E,06
T 509
1,71 1.74
i —_— 249 139 132 1,29 1,05
146 128 1,30 _D,-SE
R ¢ ,L@i:\ m'?; + ) %"? -f‘-‘:\’:j 3 \-‘-‘Q‘ *@5& \35';}
s & & ﬂ;c.“ s ,:\3 }.3‘ _&."f' R 15;}‘

m— Plska = Szwajcaria

2023 M10 2023 M11 2023 M12 2024 M01 2024 M04 2024 M05 2024 M06 2024 M07 2024 M08 2024 M09

Polska 6,05 6,03 6,06 2,49 2,63 2,72 4,40 4,52 5,09

Szwajcaria 1,71 1,46 1,74 1,28 1,30 1,39 1,32 1,29 1,05 0,85
Zrédto: World Bank, Global Economic Monitor.
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Komponent 3.11. Produkcja przemystowa, zmiana rok do roku [%)]

—— Polska = Srwajcaria

2023 2023 2023 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024
M10 M11 M12 Mo01 Mo3 Mo04 MO05 Mo06 Mo7 Mo8 M09

Polska 2,01 -0,39 -3,77 1,29 -6,42 7,49 -2,10 -0,41 4,95 -1,34 -0,82

Szwajcaria

Zrédto: World Bank, Global Economic Monitor.

Komponent 3.12. Usredniony kurs - Frank szwajcarski (CHF/PLN)

4,65
4.6
4,55
45
445
4.4 44z 442
4,35
= = ] o} & 3 Z = = = ] a8 o]
= = = = = = = = = = = = =
= ) =t = =t = =5 =t = = L L L
(') Tl od (=] o o (o) Tl Tl o o od [a]
S & o o ] ] & o o o o 8 o]
Lot Lt (2N ] [a) [N} o Lot ™ ™ ™~ ™ (¥} [}
2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2025 2025 2025
Mo03 Mo04 MO05 MO06 Mo07 M08 M09 M10 M11 M12 MO01 Mo02 Mo03
Szwajcaria 4,45 4,41 4,35 4,49 4,42 4,54 4,55 4,60 4,64 4,57 4,51 4,43 4,42
Zrédfo: NBP.
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Komponent 3.13. Wartos¢ indeksu gietdowego, zmiana rok do roku [%)]
4663% 41,20% 4021% 3778%

) 33,79%
47243 2370% 1g946% ; 19.86%
- 1 - o 12,433 b P
‘ 58 £35 3% 119% oM
" 24.50%
15,043 :
532% 7.25% 7.22% ‘
-100,00% ~
= = g & = = g 3 o a; 3 =
= = = = = = = = = = = =
™ iy =+ = = ) =+ = - = = =
o - = (=] o - = [=] o - (=) [=]
N T (3] o N T o o Tl Tl o o
—— Polska = Srwajcaria
2023 2023 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024
M11 M12 MO1 Mo02 Mo3 Mo04 MO05 Mo06 Mo7 M08 M09 M10
Polska 472%  46,6%  286%  41,2% -100,0% 402%  37.8%  23,7%  195%  189%  33,8%  24,5%
Szwajcaria 5,3% 9,1% 7,2% 6,1%  -100,0%  -0,4% 1,2% 8,1% 72%  124%  163%  19,9%

Zrédfo: World Bank, Global Economic Monitor.

Komponent 3.14. Stopa bezrobocia [%]

2 - = =] o o & = s o = 2
= = = = = = = = = = = =
o ™ rm =t = = =t = = = =+ =+
O ™l ™ [t O L ] ('] O ™l o (']
- o c o - o o o - o o o
Lt ™ [N} [N} Lt o [N (¥} T ™ [a) (¥}
— Sryiajcaria
2023 2023 2023 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024
M10 M11 M12 MO1 M02 M03 Mo04 MO05 Mo06 Mo07 M08 M09
Szwajcaria 2,1 2,2 2,2 2,2 2,2 23 2,3 2,4 2,4 2,5 2,5 2,6

Zrédto: World Bank, Global Economic Monitor.

3.3 Struktura gospodarki

Zrozumienie struktury gospodarki pozwala na identyfikacje gtéwnych sektoréw
gospodarczych, co jest niezbedne do oceny zapotrzebowania na eksportowane produkty lub
ustugi. Dane na temat dominujacych sektoréw pomagajg w dostosowaniu oferty do specyfiki
rynku.
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Komponent 3.15. Struktura gospodarki wg wartosci dodanej [% PKB]

2023  Zmiana rok do roku [p.p.] Zmiana za 5 lat [p.p.]
Szwajcaria
Przemyst 24,93 0,05 0,21
Przetwérstwo przemystowe 18,11 -0,30 0,18
Rolnictwo 0,63 0,01 -0,02
Ustugi 71,89 0,10 0,03
Polska
Przemyst 30,06 0,88 1,23
Przetworstwo przemystowe 16,76 -0,89 0,10
Rolnictwo 2,75 -0,06 0,38
Ustugi 57,51 0,29 0,69

Zrédto: World Bank, World Development Indicators.

3.4 Populacja i kapitat ludzki

Niniejszy rozdziat dostarcza informacji takich jak catkowita liczba ludnosci, gestos¢
zaludnienia, procent populacji mieszkajgcej w miastach powyzej 1 miliona mieszkancéw oraz
wskaznik urbanizacji.

Dane te pozwalajg na ocene wielkosci rynku i potencjalnego popytu na produkty czy ustugi.
Wysoka gestos¢ zaludnienia i stopien urbanizacji mogg wskazywac na wiekszy dostep do
konsumentéw i tatwiejsza dystrybucje. Wskazuja na rozwéj infrastruktury i dostepnosci
logistycznej, co jest kluczowe przy planowaniu eksportu oraz wyborze strategii wejscia na
rynek.

Informacje o urbanizacji pomagaja zrozumie¢, gdzie skupiaja sie gtbwne obszary
konsumpcyjne, co moze wplynac na decyzje dotyczace lokalizacji partneréw handlowych lub
bezposrednich inwestycji.

Zrozumienie struktury populacji pozwala eksporterom lepiej dostosowac swoje produkty i
strategie marketingowe do specyfiki i potrzeb lokalnych konsumentéw, zwiekszajgc szanse na
sukces na rynkach miedzynarodowych.

Wysoki poziom edukacji i kapitatu ludzkiego moze wskazywaé na wieksze otwarcie na
innowacyjne i zaawansowane technologicznie produkty.

Komponent 3.16. Struktura populacji
Populacja (2022 r.) Gestosc¢ zaludnienia Populacja w miastach Urbanizacja populacji* [%

[os/km2] (2022 r.) powyzej 1 min populacji] (2022 r.)
mieszkancow [%
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populacji] (2022 r.)

Polska 36 821700 120 4,87 60,13
Szwajcaria 8777 090 222 16,17 74,09
Uwaga: WskaZnik urbanizacji pokazuje odsetek populacji Zyjgcej w miastach (obszarach miejskich) rozumianych
zgodnie z definicjg lokalnych urzedéw statystycznych.
Zrédfto: World Bank, World Development Indicators.
Komponent 3.17. Oczekiwana dtugos¢ zycia w momencie urodzenia
gza0 8320 B290 ) 83,00
ol 7750 774 770 7778 77 77O
’ 78,5
2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020
I Folska [ Szwajcaria
2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022
Szwajcaria 82,80 83,20 82,90 83,60 83,55 83,75 83,90 83,00 83,75 83,45
Polska 77,00 77,60 77,45 77,85 77,75 77,60 77,90 76,50 75,50 77,30

Zrédto: World Bank, World Development Indicators.

Komponent 3.18. Odsetek dzieci i mtodziezy uczeszczajacej do szkét na poszczegdlnych poziomach

edukacji [% grupy wiekowej]

2022 Zmiana rok do roku [p.p.]

Zmiana za 5 lat [p.p.]

Szwajcaria

Podstawowe
Srednie
Wyzsze
Polska
Podstawowe
Srednie

Wyzsze

101,36
103,39
74,15

100,59
108,48
75,29

-0,11
-0,21
2,26

3,99
-2,05
3,08

-0,47
-0,80
9,80

6,10
-2,06
4,27
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Uwaga: WskaZnik obrazuje odsetek dzieci i mfodziezy uczeszczajqcej do szkét na poszczegdlnych poziomach edukacji
w odniesieniu do grupy wiekowej, ktéra oficjalnie odpowiada danemu poziomowi edukadji.

Zrédfto: World Bank, World Development Indicators.

Komponent 3.19. Wskaznik kapitatu ludzkiego (HCI) [skala 0-1]

2020
Szwajcaria 0,76
Polska 0,75

Uwaga: Wskaznik HCI pokazuje w jaki sposéb paristwa radzq sobie w zakresie wspierania edukacji, rozwijania
umiejetnosci | ochrony zdrowia swoich obywateli. Indeks bierze pod uwage pie¢ wskaznikéw: prawdopodobieristwo
przezycia do lat pieciu, przewidywany czas trwania edukacji, jakos¢ nauczania, prawdopodobieristwo dozZycia 60 lat
dla pietnastolatka oraz prawidtowy rozwdj dzieci.

Zrédto: World Bank, World Development Indicators.

3.5 Ustugi finansowe

Stan sektora finansowego, w tym dostepnos¢ kredytéw czy liczba bankomatéw i oddziatéw
bankowych, ma wptyw na plynnos¢ finansowg i tatwos¢ prowadzenia transakgcji. Dla
eksporteréw wazne jest, aby operowa¢ na rynku, gdzie system finansowy wspiera dziatalnosé
gospodarcza.

Komponent 3.20. Liczba bankomatéw oraz oddziatéw bankéw komercyjnych przypadajgca na 100
tys. dorostych osoéb

2023 Zmiana rok do roku [%] CAGR za 5 lat [2019-2023]
Szwajcaria
Bankomaty
Oddziaty bankéw komercyjnych 34,11 -2,67% -2,34%
Polska
Bankomaty
Oddziaty bankéw komercyjnych 21,77 -3,63% -5,57%

Zrédfto: World Bank, World Development Indicators.
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Komponent 3.21. Kredyty bankowe dla sektora prywatnego [% PKB]

164,05 16512

32,27 3190 5023 4827 4573

38,32 g

. 348

J]]]l l l [] l H =
2020 1

I Folska [ Sowajcaria

2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

Szwajcaria 164,05 165,12 166,77 170,38

Polska 51,66 52,62 53,31 54,34 52,27 51,90 50,23 49,27 45,73 39,32 34,85

Zrédto: World Bank, World Development Indicators.

Komponent 3.22. Kapitalizacja krajowych spotek notowanych na gietdzie [% PKB]

25430 26976

242 54 7 223,66
218,16 ;951 21889 50401 198,63
2013 2014 2015 2016 2007 2018 2020 2021 2022
I Folska [ Szwajcaria
2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022
Szwajcaria 21816 20581 218,89 20401 24259 198,63 25430 26976 28617 223,66
Polska 39,47 3115 2870 29,31 3812 2699 2516 2930 2864 21,23

Zrédto: World Bank, World Development Indicators.

3.6 Innowacyjnosc¢ i nowe technologie

Dane na temat adopcji technologii, takie jak liczba abonamentéw telefonii komérkowej czy
eksport towaréw wysokiej innowacyjnosci, moga wskazywa¢ na poziom zaawansowania
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technologicznego rynku. Rynki otwarte na nowe technologie sg bardziej przychylne dla
innowacyjnych produktéw i ustug.

Komponent 3.23. Abonamenty telefonii komorkowej na 100 mieszkancéw

1 1 g 141,46
660 fr 13?33
= 13206 131,94
3&9: g .
131.20 128,42
125,35 12572
-. .1 |
2013 2014 1

2020

I Folska [ Szwajcaria

2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022
Szwajcaria 136,60 136,18 135,76 134,27 131,20 126,71 126,95 127,41 123,43 119,56
Polska 147,57 147,49 141,46 137,55 130,95 125,35 125,72 128,42 132,06 131,94

Zrédfto: World Bank, World Development Indicators.

Komponent 3.24. Eksport towardéw wysokiej innowacyjnosci [% wytworzonej produkcji eksportowej]

28,75 26,66 2705 2734
14,02 1332 12,91 128' 14.24
10,78 10,7080 10,6
2013 2014 2015 2016

2020 2022 2023

I Folska [ Szwajcaria

2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

Szwajcaria 26,75 26,66 27,05 27,34 14,02 13,32 12,91 12,85 14,24 29,99 29,33
Polska 8,75 10,07 10,78 10,72 10,67 10,40 9,85 9,87 9,45 10,94 10,84

Uwaga: Eksport towardw wysokiej innowacyjnosci obejmuje eksport towardw, ktérych produkcja wymaga wysokich
nakfaddéw na badania i rozwdj, np. w przemysle lotniczym, komputerowym czy farmaceutycznym.

Zrédto: World Bank, World Development Indicators.
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Komponent 3.25. Liczba naukowcéw pracujgcych w obszarze R&D [na milion mieszkancéw]

- 6022,8
5310,2 52585 5563,0
4499 3
3334,
2973 30568 3136 32382
22881
1734 18530,4 20374 2141
3 7 2020 2021
I Folska [ Sowajcaria

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021
Szwajcaria 4499,3 5310,2 5258,5 5563,0 6022,8
Polska 1734,6 1850,4 2037,4 2141,2 2288,1 2973,8 3056,8 3136,4 3238,2 3534,5

Zrédto: World Bank, World Development Indicators.

3.7 Wskazniki otoczenia biznesu

Wskazniki dotyczgce jakosci instytucji, takie jak kontrola korupcji, stabilnosé polityczna czy
jakos¢ wiladzy wykonawczej, maja bezposredni wplyw na ryzyko dziatalnosci eksportowej.
Dobre otoczenie biznesowe zmniejsza bariery wejscia i operacyjne, sprzyjajac stabilnemu
rozwojowi eksportu.

Komponent 3.26. Jakos¢ instytucji w Szwajcaria i Polska

2022 Szwajcaria Polska
Kontrola korupcji 97,2 68,4
Skutecznos¢ rzadzenia 99,5 61,8
Stabilnos¢ polityczna i brak wystepowania przemocy/terroryzmu 92,0 61,8
Jakos$¢ whadzy wykonawczej 94,3 74,5
Rzady prawa 97,6 64,2
Opiniowanie i odpowiedzialno$¢ 99,0 65,7

Uwaga: World Governance Indicators - wskaZniki dobrego rzqdzenia obrozujq jakos¢ instytucji w danym paristwie

w szesciu obszarach: kontrola korupdji, skutecznosc¢ rzqdzenia, stabilnosc¢ polityczna i brak wystepowania
przemocy/terroryzmu, jakos¢ wtadzy wykonawczej, rzqdy prawa oraz opiniowanie i odpowiedzialnos¢ (tj. mozliwos¢
uczestniczenia obywateli w wyborze rzqdu, wolnos¢ stowa, wolnos¢ medidw). Ranking prezentowany jest w oparciu o
percentyle, co oznacza pozycje kraju wsréd wszystkich paristw, przy czym 0 odpowiada randze najnizszej, a 100 -
najwyzszej.

Zrédfto: World Bank, World Governance Indicators.
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sSwiatem

Niniejszy rozdziat skupia sie na danych dotyczacych eksportu i importu towaréw miedzy danym
krajem a resztg Swiata. Jest kluczowy dla zrozumienia globalnej pozycji handlowej kraju. Dane te sg
wazne, poniewaz pozwalajg na ocene sity eksportowej kraju, trendéw w imporcie oraz ogdlinej
réwnowagi handlowe;j.

Analiza tych informacji umozliwia eksporterom identyfikacje potencjalnych rynkéw zbytu dla ich
produktéw oraz rozpoznanie gtéwnych konkurentéw i partneréw handlowych. Decydenci rzagdowi
moga wykorzystac te dane do formutowania polityk wspierajgcych eksport, negocjowania umow
handlowych oraz zwiekszania konkurencyjnosci krajowej gospodarki na arenie miedzynarodowej.

Whnioski wyciggniete z analizy dynamiki eksportu i importu mogg réwniez pomadc w przewidywaniu
przysztych trenddw rynkowych i dostosowywaniu do nich strategii handlowych.

4.1 Catkowity eksport i import towardéw

Komponent 4.1. Wymiana handlowa towaréw danego kraju - ujecie roczne [mld USD]

Zrédto: UN Comtrade.

Komponent 4.2. Skumulowany wzrost eksportu i importu towaréw danego kraju - ujecie roczne
[2010=100]

Zrédto: UN Comtrade.

Komponent 4.3. Wymiana handlowa towaréw danego kraju - ujecie kwartalne [mld USD]

Zrédto: UN Comtrade.

Komponent 4.4. Dynamika wzrostu eksportu i importu towardw - ujecie kwartalne [zmiana rok do
roku, %]

Zrédto: UN Comtrade.
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4.2 Struktura towardow eksportowanych z danego kraju

Komponent 4.5. 10 najczesciej eksportowanych grup towarowych wysokiego poziomu (HS2)

Zrédto: UN Comtrade.

Komponent 4.6. 10 najczesciej eksportowanych grup towarowych niskiego poziomu (HS6)

Zrédto: UN Comtrade.

Komponent 4.7. 10 grup towarowych wysokiego poziomu o najwyzszym przyroscie eksportu (HS2)

Uwaga: W powyzszej tabeli uwzgledniono jedynie towary o udziale powyzej 1% w catkowitym eksporcie towardw.

Zrédto: UN Comtrade.

Komponent 4.8. 10 grup towarowych niskiego poziomu o najwyzszym przyroscie eksportu (HS6)

Uwaga: W powyzszej tabeli uwzgledniono jedynie towary o udziale powyzej 1% w catkowitym eksporcie towardw.

Zrédto: UN Comtrade.

4.3 Struktura towardédw importowanych do danego kraju

Komponent 4.9. 10 najczesciej importowanych grup towarowych wysokiego poziomu (HS2)

Zrédto: UN Comtrade.
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Komponent 4.10. 10 najczesciej importowanych grup towarowych niskiego poziomu (HS6)

Zrédto: UN Comtrade.

Komponent 4.11. 10 grup towarowych wysokiego poziomu o najwyzszym przyroscie importu (HS2)

Uwaga: W powyzszej tabeli uwzgledniono jedynie towary o udziale powyzej 1% w catkowitym imporcie towardéw.

Zrédto: UN Comtrade.

Komponent 4.12. 10 grup towarowych niskiego poziomu o najwyzszym przyroscie importu (HS6)

Uwaga: W powyzszej tabeli uwzgledniono jedynie towary o udziale powyzej 1% w catkowitym eksporcie towardéw.

Zrédto: UN Comtrade.

4.4  Struktura geograficzna eksportu towaréw

Komponent 4.13. TOP10 kierunkéw eksportu

Zrédfo: UN Comtrade.

Komponent 4.14. 10 krajéw o najwyzszym przyroscie eksportu towaréw

Uwaga: W powyzszej tabeli uwzgledniono jedynie towary o udziale powyzej 1% w catkowitym eksporcie towardw.

Zrédto: UN Comtrade.
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4.5 Struktura geograficzna importu towarow

Komponent 4.15. TOP10 kierunkéw importowych

Zrédto: UN Comtrade.

Komponent 4.16. 10 krajéw o najwyzszym przyroscie importu towaréow

Uwaga: W powyzszej tabeli uwzgledniono jedynie towary o udziale powyzej 1% w catkowitym imporcie towardw.

Zrédto: UN Comtrade.

4.6 10 grup towarowych najczesciej eksportowanych i importowanych
wg gtownych partnerow handlowych - Szwajcaria

Komponent 3.15. Kraj Pierwszy

Zrédto: UN Comtrade.

Komponent 3.16. Kraj Drugi

Zrédto: UN Comtrade.

Komponent 3.17. Kraj Trzeci

Zrédfo: UN Comtrade.

Komponent 3.18. Kraj Czwarty

Zrédto: UN Comtrade.
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Komponent 3.19. Kraj Pigty

Zrédfo: UN Comtrade.
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5 Szwajcaria - handel ustugami ze
Swiatem

Niniejszy rozdziat koncentruje sie na handlu ustugami miedzy danym krajem a Swiatem,
obejmujac catkowity eksport i import ustug, ich strukture branzowga oraz geograficzng. Dane
te sg istotne dla eksporteréw i decydentéw rzadowych, poniewaz pozwalajg zrozumie¢ zakres
i dynamike wymiany ustug, co jest kluczowe dla identyfikacji nowych rynkéw oraz rozwoju
strategii eksportowych.

Struktura branzowa wskazuje na specjalizacje kraju w eksporcie ustug, co moze poméc
eksporterom w ocenie konkurencyjnosci i potencjatu wzrostu w okreslonych sektorach.
Natomiast analiza geograficzna pokazuje, z ktérymi krajami istniejg silne wiezi handlowe w
obszarze ustug, co moze sugerowac mozliwosci dalszego rozwijania relacji handlowych.

Eksporterzy moga wykorzystac te dane do dostosowania swoich ofert do potrzeb rynku
globalnego, identyfikacji trendéw wzrostowych oraz optymalizacji strategii wejscia na nowe
rynki. Dla decydentow rzadowych, te informacje mogg wspierac tworzenie polityk
wspierajacych ekspansje ustug na rynkach miedzynarodowych.

5.1 Catkowity eksport i import ustug

Komponent 5.1. Wymiana handlowa ustug danego kraju - ujecie roczne [mld USD]

13823 13563 13990
126,66

2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

I cksport M 'mport [ Saldo

2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023
Eksport 124,57 126,66 128,59 139,23 135,63 120,58 140,64 151,88 168,93
Import 122,02 125,90 135,24 140,76 141,92 139,90 159,02 160,83 192,41
Saldo 2,55 0,76 -6,65 -1,53 -6,29 -19,31 -18,38 -8,94 -23,48
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Zrédto: Dla krajéw nalezqcych do UE - Eurostat, International Trade in Services; dla krajéw nienalezqcych do UE - IMF,

Balance of Payments.

Komponent 5.2. Skumulowany wzrost eksportu i importu ustug danego kraju - ujecie roczne

[2010=100]

2010 2011

2012

2013

= Eksport

2014 2015

2017 2018

— miport

2016 2017

2223

1337 185

1683

2020 2021 2022 2023

2018 2019 2020 2021 2022 2023

Import 100,00 121,00

Export 100,00 114,03

125,07
118,18

131,04
120,18

141,86
128,98

140,97
124,11

145,47
126,20

156,25
128,12

162,63 163,97 161,63

120,14

183,73
140,13

185,81 222,31

138,72 135,14 151,33 168,31

Zrédto: Dla krajéw nalezqcych do UE - Eurostat, International Trade in Services; dla krajéw nienalezqcych do UE - IMF,

Balance of Payments.

Komponent 5.3. Wymiana handlowa ustug danego kraju - ujecie kwartalne [mld USD]

2021Q3

2021Q4

2022Q1 2022Q2  2022Q3 2022Q4  2023Q1 2023Q2  2023Q3  2023Q4
Eksport 35,44 40,70 35,39 36,89 38,84 40,76 39,90 41,61 43,31 44,12
Import 39,83 45,14 38,19 39,29 39,22 44,12 42,97 48,37 49,67 51,40
Saldo -4,39 -4,44 -2,80 -2,40 -0,38 -3,36 -3,07 -6,77 -6,36 -7,29

Zrédto: Dla krajéw nalezqcych do UE - Eurostat, International Trade in Services; dla krajéw nienalezqcych do UE - IMF,

Balance of Payments.

Komponent 5.4. Dynamika wzrostu eksportu i importu ustug danego kraju - ujecie kwartalne [zmiana

rok do roku, %]

2021Q3
Dynamika eksportu 23,66
Dynamika importu 15,85

2021Q4  2022Q1  2022Q2
18,28 13,98 10,25
13,05 7,79 1,73

2022Q3  2022Q4  2023Q1  2023Q2 2023Q3  2023Q4
9,59 0,15 12,74 12,79 11,51 8,24
-1,53 2,26 12,52 23,11 26,64 16,50

Zrédto: Dla krajéw nalezqcych do UE - Eurostat, International Trade in Services; dla krajéw nienalezqcych do UE - IMF,

Balance of Payments.
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5.2 Struktura branzowa eksportu i importu ustug danego kraju

Komponent 5.5. 10 najczesciej eksportowanych ustug

Kod EBOPS Nazwa ustugi Udziat w eksporcie ~ Wartosc eksportu Zmiana rok do roku CAGR za 5 lat [%]
ogotem [%] [mIn USD] (2023) [%]
S Pozostate ustugi 18,32 30 947,74 29,38 8,09
biznesowe
SH Optaty z tytutu 17,57 29 674,43 -3,43 -0,20
uzytkowania
wiasnosci
intelektualnej
SG Ustugi finansowe 15,74 26 581,27 6,39 4,16
SD Podréze zagraniczne 12,51 21134,03 22,00 3,17
SC Ustugi transportowe 12,40 20 955,57 -2,05 6,93
S| Ustugi 11,10 18 744,21 21,23 7,75
telekomunikacyjne,
informatyczne i
informacyjne
SF Ustugi 6,28 10 603,75 21,72 6,69
ubezpieczeniowe
SB Naprawy 3,53 5967,51 32,55 2,65
SL Ustugi rzadowe 1,43 2410,03 6,27 3,94
(gdzie indziej
niewymienione)
SA Uszlachetnianie 0,49 832,34 -12,43 -6,52

Zrédto: Dla krajéw nalezqcych do UE - Eurostat, International Trade in Services; dla krajéw nienalezqcych do UE - IMF,
Balance of Payments.

Komponent 5.6. 10 najczesciej importowanych ustug

Kod EBOPS Nazwa ustugi Udziat w imporcie Wartos¢ importu Zmiana rok do roku CAGR za 5 lat [%]
ogétem [%] [min USD] (2023) [%]
S Pozostate ustugi 37,66 72 468,68 17,12 6,46
biznesowe
SH Optaty z tytutu 15,82 30 440,01 2,26 2,52
uzytkowania
wiasnosci
intelektualnej
SC Ustugi transportowe 15,13 29 105,33 58,81 16,97
SD Podréze zagraniczne 12,30 23 659,61 35,18 4,65
Sl Ustugi 10,20 19619,13 9,89 4,23
telekomunikacyjne,
informatyczne i
informacyjne
SK Ustugi kulturalne i 3,26 6 274,15 3,39 417
rekreacyjne
SG Ustugi finansowe 1,87 3 597,00 -14,81 1,09
SB Naprawy 1,83 3514,42 67,14 7,26
SF Ustugi 1,69 324511 44,48 10,60
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3,15

Zrédto: Dla krajéw nalezqcych do UE - Eurostat, International Trade in Services; dla krajéw nienalezqcych do UE - IMF,
Balance of Payments.

Komponent 5.7. 10 ustug o najwyzszym przyroscie eksportu

Kod EBOPS Nazwa ustugi Udziat w eksporcie = Wartos¢ eksportu Zmiana rok do roku CAGR za 5 lat [%]
ogétem [%] [min USD] (2023) [%]
S Pozostate ustugi 18,32 30947,74 29,38 8,09
biznesowe
S| Ustugi 11,10 18 744,21 21,23 7,75
telekomunikacyjne,
informatyczne i
informacyjne
SC Ustugi transportowe 12,40 20 955,57 -2,05 6,93
SF Ustugi 6,28 10 603,75 21,72 6,69
ubezpieczeniowe
SG Ustugi finansowe 15,74 26 581,27 6,39 4,16
SL Ustugi rzadowe 1,43 2410,03 6,27 3,94
(gdzie indziej
niewymienione)
SD Podréze zagraniczne 12,51 21134,03 22,00 3,17
SB Naprawy 3,53 5967,51 32,55 2,65
SH Optaty z tytutu 17,57 29 674,44 -3,43 -0,20
uzytkowania
wiasnosci

intelektualnej

Uwaga: W powyzszej tabeli uwzgledniono jedynie ustugi o udziale powyzej 1% w catkowitym eksporcie ustug.

Zrédto: Dla krajéw nalezgcych do UE - Eurostat, International Trade in Services; dla krajéw nienalezqcych do UE - IMF,
Balance of Payments.

Komponent 5.8. 10 ustug o najwyzszym przyroscie importu

Kod EBOPS Nazwa ustugi Udziat w imporcie Wartos¢ importu Zmiana rok do roku CAGR za 5 lat [%]
ogotem [%] [min USD] (2023) [%]
SC Ustugi transportowe 15,13 29105,33 58,81 16,97
SF Ustugi 1,69 324511 44,48 10,60
ubezpieczeniowe
SB Naprawy 1,83 3514,42 67,14 7,26
SJ Pozostate ustugi 37,66 72 468,68 17,12 6,46
biznesowe
SD Podréze zagraniczne 12,30 23 659,61 35,18 4,65
SI Ustugi 10,20 19619,14 9,89 4,23
telekomunikacyjne,
informatyczne i
informacyjne
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SK Ustugi kulturalne i 3,26 6 274,15 3,39 4,17
rekreacyjne
SH Opfaty z tytutu 15,82 30 440,01 2,26 2,52

uzytkowania
wiasnosci
intelektualnej

SG Ustugi finansowe 1,87 3 597,00 -14,81 1,09
Uwaga: W powyzszej tabeli uwzgledniono jedynie ustugi o udziale powyzej 1% w catkowitym imporcie ustug.

Zrédto: Dla krajéw nalezqcych do UE - Eurostat, International Trade in Services; dla krajéw nienalezqcych do UE - IMF,
Balance of Payments.

5.3 Struktura geograficzna eksportu i importu ustug

Uwaga: Z uwagi na Zzrédto, dane w tym rozdziale dostepne s3 jedynie dla krajéow Unii
Europejskiej. Brak danych nie jest btedem.

Komponent 5.9. TOP10 kierunkéw eksportowych

No Data Available

Zrédto: Eurostat, International Trade in Services.

Komponent 5.10. TOP10 kierunkéw importowych

No Data Available

Zrédfo: Eurostat, International Trade in Services.

Komponent 5.11. 10 krajéw o najwyzszym przyroscie eksportu ustug

No Data Available

Uwaga: W powyzszej tabeli uwzgledniono jedynie kraje o udziale powyzej 1% w catkowitym eksporcie ustug.

Zrédfo: Eurostat, International Trade in Services.

Komponent 5.12. 10 krajéw o najwyzszym przyroscie importu ustug

No Data Available
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Uwaga: W powyzszej tabeli uwzgledniono jedynie kraje o udziale powyzej 1% w catkowitym imporcie ustug.

Zrédfo: Eurostat, International Trade in Services.

Komponent 5.13. 10 grup ustugowych najczesciej eksportowanych i importowanych wg gtéwnych

krajow
Niemcy

10 ustug o najwyzszym eksporcie

Wartos¢ eksportu [min

10 ustug o najwyzszym imporcie

Wartos$¢ importu [min EUR]

EUR] (2023 r.) (2023 r.)

Podréze zagraniczne 4026,90 Ustugi transportowe 5186,7

Ustugi telekomunikacyjne, 3388,90 Podréze zagraniczne 3726,8

informatyczne i informacyjne

Ustugi transportowe 3054,50 Ustugi telekomunikacyjne, 2454,9
informatyczne i informacyjne

Ustugi finansowe 2213,40 Optaty z tytutu uzytkowania 1403,3
wiasnosci intelektualnej

Ustugi ubezpieczeniowe 1206,60 Ustugi ubezpieczeniowe 460,1

Optaty z tytutu uzytkowania 1205,70 Ustugi finansowe 313,9

wiasnosci intelektualnej

Francja

10 ustug o najwyzszym eksporcie

Wartos¢ eksportu [min

10 ustug o najwyzszym imporcie

Wartos¢ importu [min EUR]

EUR] (2023 r.) (2023 r.)
Podréze zagraniczne 3461,80 Podréze zagraniczne 1989,9
Ustugi finansowe 1258,90 Ustugi telekomunikacyjne, 727,5
informatyczne i informacyjne
Ustugi telekomunikacyjne, 1131,90 Ustugi transportowe 634,2
informatyczne i informacyjne
Optaty z tytutu uzytkowania 1095,20 Optaty z tytutu uzytkowania 356,5
wiasnosci intelektualnej wiasnosci intelektualnej
Ustugi ubezpieczeniowe 830,90 Ustugi ubezpieczeniowe 169,6
Ustugi transportowe 578,20 Ustugi finansowe 127,0

Wiochy

10 ustug o najwyzszym eksporcie

Wartos¢ eksportu [min
EUR] (2023 r.)

10 ustug o najwyzszym imporcie

Warto$¢ importu [min EUR]
(2023 r.)
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Podréze zagraniczne
Ustugi transportowe

Ustugi finansowe

Optaty z tytutu uzytkowania
wiasnosci intelektualnej

Ustugi telekomunikacyjne,
informatyczne i informacyjne

Ustugi ubezpieczeniowe

Holandia

10 ustug o najwyzszym eksporcie

1962,50
871,60

855,40

589,70

508,80

366,50

Wartos¢ eksportu [min

Podréze zagraniczne
Ustugi transportowe

Optaty z tytutu uzytkowania
wiasnosci intelektualnej

Ustugi telekomunikacyjne,
informatyczne i informacyjne
Ustugi finansowe

Ustugi ubezpieczeniowe

10 ustug o najwyzszym imporcie

4165,2
7314

419,2

207,0

85,4

62,3

Warto$¢ importu [min EUR]

EUR] (2023 r.) (2023 r.)
Ustugi transportowe 1210,10 Optaty z tytutu uzytkowania 3194,4
wihasnosci intelektualnej
Optaty z tytutu uzytkowania 845,40 Ustugi telekomunikacyjne, 1174,5
wiasnosci intelektualnej informatyczne i informacyjne
Ustugi telekomunikacyjne, 600,20 Ustugi transportowe 962,3
informatyczne i informacyjne
Ustugi finansowe 546,20 Podréze zagraniczne 221,3
Podréze zagraniczne 381,60 Ustugi ubezpieczeniowe 56,9
Ustugi ubezpieczeniowe 163,30 Ustugi finansowe 31,4

Stany Zjednoczone
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L . Wartos¢ eksportu [min L . . Warto$¢ importu [min EUR]
10 ustug o najwyzszym eksporcie 10 ustug o najwyzszym imporcie

EUR] (2023 r.) (2023 r.)
Optaty z tytutu uzytkowania 9547,80 Optaty z tytutu uzytkowania 17479,3
wiasnosci intelektualnej wiasnosci intelektualnej
Ustugi transportowe 3064,50 Ustugi transportowe 4480,3
Ustugi telekomunikacyjne, 2596,00 Ustugi telekomunikacyjne, 4211,6
informatyczne i informacyjne informatyczne i informacyjne
Ustugi ubezpieczeniowe 1626,90 Podréze zagraniczne 789,7
Ustugi finansowe 1529,10 Ustugi finansowe 662,2
Podréze zagraniczne 961,60 Ustugi ubezpieczeniowe 543,7

Zrédito: Eurostat, International Trade in Services.
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6 Szwajcaria - inwestycje
zagraniczne

Niniejszy rozdziat dostarcza kluczowych informacji o przeptywach inwestycyjnych miedzy
krajem a resztg Swiata, w tym bezposrednich inwestycji zagranicznych (BIZ), ich strukturze
sektorowej i geograficznej.

Analiza tych danych jest istotna dla zrozumienia atrakcyjnosci kraju. Dane o BIZ wskazujg na
to, jak atrakcyjny jest kraj dla zagranicznych inwestoréw, co moze by¢ wskaznikiem
stabilnosci ekonomicznej i otwartosci rynku. Informacje o sektorach przyciggajacych
najwiecej BIZ mogg wskaza¢ eksporterom na obszary z najwiekszym potencjatem wzrostu i
innowacji. Wreszcie analiza geograficzna inwestycji pokazuje, ktére kraje najbardziej
inwestuja w danym kraju, co moze poméc w identyfikacji potencjalnych partneréw
handlowych i rynkéw eksportowych.

Dla eksporteréw, wnioski z analizy inwestycji zagranicznych moga by¢ podstawa do strategii
ekspansji miedzynarodowej, dostosowania oferty do potrzeb sektoréw przyciagajgcych
inwestycje, a takze do budowania relacji z inwestorami zagranicznymi, co moze wspieraé
eksport.

Komponent 6.1. TOP10 krajow o najwyzszych inwestycjach w danym kraju (inwestycje przychodzace)

Nazwa kraju Udziat w inwestycjach ~ Wartos$¢ w 2022 [mid Zmiana rok do roku CAGR za 5 lat [%]
ogoétem [%] uUsD] [%]
Holandia 30,89 321,60 -5,78 -2,27
Stany Zjednoczone 21,46 223,50 -4,38 20,95
Luksemburg 20,21 210,48 -6,05 -11,10
Wielka Brytania 6,50 67,72 21,35 -3,56
Francja 3,51 36,53 -15,79 -4,39
Japonia 3,42 35,60 -21,47 61,83
Irlandia 2,89 30,14 -26,30 -17,68
Belgia 2,27 23,61 -0,29 42,45
Niemcy 2,01 20,95 5,00 5,62
Austria 1,57 16,32 -11,57 -26,72

Zrédto: Dla krajéw nalezqcych do UE - Eurostat, FDI; dla krajéw nienalezqcych do UE - IMF, Coordinated Direct
Investment Survey.

Komponent 6.2. TOP10 krajow, w ktorych dany kraj inwestuje (inwestycje wychodzgce)

Nazwa kraju Udziat w inwestycjach  Wartos¢ w 2022 [mlid Zmiana rok do roku CAGR za 5 lat [%]
ogoétem [%] usD] [%]
Stany Zjednoczone 22,41 322,05 -7,12 1,60
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Holandia 12,82 184,29 -1,14 2,14
Luksemburg 6,16 88,55 -8,90 -14,90
Singapur 5,24 75,26 19,13 13,51
Niemcy 4,95 71,09 -7,31 2,28
Francja 4,53 65,11 -7,16 0,25
Wielka Brytania 4,51 64,89 -22,71 -4,56
Wegry 3,83 55,06 -1,18 57,04
Irlandia 3,29 47,23 -23,99 -17,02
Kanada 2,19 31,44 -14,55 0,62

Zrédto: Dla krajéw nalezqcych do UE - Eurostat, FDI; dla krajéw nienalezqcych do UE - IMF, Coordinated Direct
Investment Survey.

Komponent 6.3. TOP10 krajow o najwyzszym przyroscie inwestycji w danym kraju w ciggu ostatnich 5
lat (inwestycje przychodzgce)

Nazwa kraju Udziat w inwestycjach  Wartos¢ w 2022 [mlid Zmiana rok do roku CAGR za 5 lat [%]
ogétem [%] usD] [%]
Japonia 3,42 35,60 -21,47 61,83
Belgia 2,27 23,61 -0,29 42,45
Stany Zjednoczone 21,46 223,50 -4,38 20,95
Niemcy 2,01 20,95 5,00 5,62
Rosja 1,07 11,19 -30,34 0,56
Szwecja 1,19 12,36 -5,74 -0,44
Cypr 1,32 13,77 7,01 2,19
Holandia 30,89 321,60 -5,78 -2,27
Wielka Brytania 6,50 67,72 21,35 -3,56
Francja 3,51 36,53 -15,79 -4,39

Zrédto: Dla krajéw nalezqcych do UE - Eurostat, FDI; dla krajéw nienalezqcych do UE - IMF, Coordinated Direct
Investment Survey.

Komponent 6.4. TOP10 krajéw o najwyzszym przyroscie inwestycji CAGR danego kraju w ciggu
ostatnich 5 lat (inwestycje wychodzace)

Nazwa kraju Udziat w inwestycjach ~ Wartos$¢ w 2022 [mid Zmiana rok do roku CAGR za 5 lat [%]
ogoétem [%] usD] [%]
Wegry 4,33 55,06 -1,18 57,04
Belgia 1,50 19,03 3,15 16,65
Singapur 5,91 75,26 19,13 13,51
Hiszpania 1,60 20,31 0,18 13,06
Austria 1,16 14,70 7,77 7,73
Wiochy 1,98 25,19 0,32 7,36
Chiny 2,38 30,24 9,34 573
Rosja 2,24 28,50 -13,81 4,09
Niemcy 5,59 71,09 -7,31 2,28
Holandia 14,48 184,29 -1,14 2,14
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Zrédto: Dla krajéw nalezqcych do UE - Eurostat, FDI; dla krajéw nienalezqcych do UE - IMF, Coordinated Direct
Investment Survey.
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7 Handel towarami Polska -
Szwajcaria

Niniejszy rozdziat przedstawia ogélne dane na temat polskiego eksportu i importu towaréw
do i z wybranego kraju, ich strukture, a takze dynamike zmian. Analiza takich danych jest
wazna z kilku powodoéw:

e ocena rynku: dostarcza informacji o wielkosci i kierunkach wymiany handlowej, co jest
kluczowe dla zrozumienia aktualnego stanu stosunkéw gospodarczych miedzy dwoma
krajami.

¢ identyfikacja trendéw: wskazuje na trendy w handlu, pomagajac eksporterom i
decydentom rzagdowym w identyfikacji potencjalnych obszaréw wzrostu lub spadku
wymiany handlowej.

e planowanie strategiczne: dla eksporteréw, wiedza na temat struktury importu i
eksportu pozwala na dostosowanie strategii produktowych i marketingowych do
potrzeb rynku. Dla decydentéw rzadowych, dane te moga wspiera¢ formutowanie
polityk wspierajgcych rozwéj handlu.

Informacje zawarte w niniejszym rozdziale dajg eksporterom i decydentom rzgdowym
kompleksowy obraz handlu towarami miedzy Polska a Holandia, co umozliwia lepsze
przygotowanie do podejmowania swiadomych decyzji biznesowych i politycznych majacych na
celu zwiekszenie wymiany handlowej i wzmocnienie relacji gospodarczych.

7.1 Polski eksport i import towaréw do i z danego kraju ogdtem

Komponent 7.1. Wymiana handlowa towaréw z Polskg - ujecie roczne [min EUR]
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Eksport 1003 1189 1257 1275 1391 1593 1725 1930 1963 2160 2476 2968 3725 4046 4262
Import 1136 1196 1198 1215 1343 1410 1364 1495 1684 1732 2003 1968 2317 2462 2764
Saldo -133 -8 59 60 48 183 361 435 279 428 472 1000 1407 1583 1498
Zrédto: GUS
Komponent 7.2. Skumulowany wzrost polskiego eksportu i importu towardw - ujecie roczne
[2010=100]
425%
403%
243%
192%  196% 213% 176%
. 172% :
159% 1489 153%
173%
0 118%
L : 5 ’ 120%
100% 105%  105% 107%
3P PR £ £ £F e oF = F 2 £ & s
= Eksport =—— Import
2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024
Eksport 10000 11856 12533 127,16 138,69 15889 17203 19249 19580 21540 24689 29601 37148 40348 425,10
P % % % % % % % % % % % % % % %
import 10000 10535 10547 107,01 11824 12413 120,12 131,65 14830 15252 17637 173,29 20404 21679 24340
P % % % % % % % % % % % % % % %
Zrédto: GUS
Komponent 7.3. Wymiana handlowa towaréw z Polskg - ujecie miesieczne [mIn EUR]
2023 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024
M12 Mol  M02  M03  Mo04  MO5  MO6  MO7 MO8 M09  M10  M11  MI12
Eksport 31378 39470 349,86 32631 36387 357,63 321,33 35941 32512 352,84 410,79 380,42 320,05
Import 223,00 23930 22535 22813 19530 23471 217,94 23898 211,12 270,89 239,64 250,97 211,97
Saldo 90,78 15539 12451 9818 16857 122,92 10339 12043 11400 8196 171,14 129,45 108,08

Zrédto: GUS
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Komponent 7.4. Dynamika wzrostu eksportu i importu towaréw z Polskg ujecie miesieczne, zmiany
rok do roku [%]

2023 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024 2024
M12 Mo1 Mo02 Mo3 Mo4 Mo05 Mo6 Mo7 Mo8 M09 M10 M11 M12

Eksport -1,03% 12,85%  9,90% -15,62% 22,26% 13,59% -12,73% 1835% 0,76%  4,96% 10,64% 493%  2,00%

Import 047% 36,24%  3,60% 12,58%  3,36% 26,78% -0,84% 11,30% 573% 2436% 21,40% 14,15% -4,95%

Zrédto: GUS

Komponent 7.5. Udziat danego kraju w polskim eksporcie i imporcie towaréw ogdtem [%]
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Zrédto: GUS

7.2 Struktura polskiego eksportu towaréw do danego kraju

Komponent 7.6. 10 najczesciej eksportowanych grup towarowych wysokiego poziomu (HS2)

Udziat w eksporcie ~ Wartos$¢ eksportu

ogétem [%] [min EUR]w 2024y,  CAGRZa5lat[%]

Kod HS Nazwa grupy towarowej

REAKTORY JADROWE, KOTLY, MASZYNY | URZADZENIA

84 MECHANICZNE; ICH CZESCI 16,43 700,30 27,51
MASZYNY | URZADZENIA ELEKTRYCZNE ORAZ ICH CZESCI;
85 REJESTRATORY | ODTWARZACZE DZWIEKU, 12,09 515,49 5,69

REJESTRATORY | ODTWARZACZE OBRAZU | DZWIEKU
ORAZ CZESCI | AKCESORIA DO TYCH ARTYKULOW

94 MEBLE; POSCIEL, MATERACE, STELAZE POD MATERACE, 7,98 340,14 5,66
PODUSZKI | PODOBNE ARTYKULY WYPYCHANE; LAMPY |
OPRAWY OSWIETLENIOWE, GDZIE INDZIEJ
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87

62

71

64

39

61

90

Uwaga: Najczesciej eksportowane towary sq liczone na podstawie sredniej eksportu z ostatnich 5 lat.

Zrédto: GUS

NIEWYMIENIONE ANI NIEWLACZONE; REKLAMY
SWIETLNE, PODSWIETLANE TABLICE | ZNAKI
INFORMACYJNE | PODOBNE; BUDYNKI
PREFABRYKOWANE

POJAZDY NIESZYNOWE ORAZ ICH CZESCI | AKCESORIA
ODZIEZ | DODATKI ODZIEZOWE, NIEDZIANE

PERLY NATURALNE LUB HODOWLANE, KAMIENIE
SZLACHETNE LUB POLSZLACHETNE, METALE
SZLACHETNE, METALE PLATEROWANE METALEM
SZLACHETNYM | ARTYKULY Z NICH; SZTUCZNA
BIZUTERIA; MONETY

OBUWIE, GETRY | PODOBNE; CZESCI TYCH ARTYKULOW
TWORZYWA SZTUCZNE | ARTYKULY Z NICH

ODZIEZ | DODATKI ODZIEZOWE, DZIANE

PRZYRZADY | APARATURA, OPTYCZNE, FOTOGRAFICZNE,
KINEMATOGRAFICZNE, POMIAROWE, KONTROLNE,
PRECYZYJNE, MEDYCZNE LUB CHIRURGICZNE; ICH CZESCI
| AKCESORIA

4,09

3,95
3,73

3,42

3,21

- Emory

288,29

196,96

174,26

168,41
158,98

145,84

136,97

[} Intelligence

7,86

22,52
8,71

24,35

14,46

Komponent 7.7. 10 grup towarowych wysokiego poziomu (HS2) o najwyzszej dynamice eksportu

Wartos¢ eksportu [min

Kod HS Nazwa grupy towarowej EUR] w 2024 r. CAGR za 5 lat [%]
24 TYTON | PRZEMYSLOWE NAMIASTKI TYTONIU 70,18 51,21
03 RYBY | SKORUPIAKI, MIECZAKI | POZOSTALE BEZKREGOWCE 53,74 44,22
WODNE
23 POZOSTALOSCI | ODPADY PRZEMYSLU SPOZYWCZEGO; GOTOWA 71,02 32,19
KARMA DLA ZWIERZAT
84 REAKTORY JADROWE, KOTLY, MASZYNY | URZADZENIA 700,30 27,51
MECHANICZNE; ICH CZESCI
61 ODZIEZ | DODATKI ODZIEZOWE, DZIANE 145,84 24,35
62 ODZIEZ | DODATKI ODZIEZOWE, NIEDZIANE 196,96 23,96
86 LOKOMOTYWY POJAZDOW SZYNOWYCH, TABOR SZYNOWY | 73,24 23,42
JEGO CZESCI; OSPRZET | ELEMENTY TOROW KOLEJOWYCH LUB
TRAMWAJOWYCH, | ICH CZESCI; KOMUNIKACYJNE URZADZENIA
SYGNALIZACYJNE WSZELKICH TYPOW, MECHANICZNE
(WLACZAJAC ELEKTROMECHANICZNE)
64 OBUWIE, GETRY | PODOBNE; CZESCI TYCH ARTYKULOW 168,41 22,52
22 NAPOJE BEZALKOHOLOWE, ALKOHOLOWE | OCET 61,22 18,75
33 OLEJKI ETERYCZNE | REZINOIDY; PREPARATY PERFUMERY]NE, 66,14 16,32

KOSMETYCZNE LUB TOALETOWE
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Uwaga: W powyzszej tabeli uwzgledniono jedynie towary o udziale powyzej 1% w catkowitym eksporcie towardw.

Zrédio: GUS

Komponent 7.8. 10 najczesciej eksportowanych grup towarowych niskiego poziomu (HS6)

Udziat w eksporcie

Wartos¢ eksportu

Kod HS Nazwa grupy towarowej ogétem [%] [min EUR] w 2024 r. CAGR za 5 lat [%]

841112 Silniki turboodrzutowe, o ciagu > 25 kN 9,09 387,39
Aparatura odbiorcza dla telewizji, kolorowa, nawet

852872 zawierajaca od-blornlp radiowe lub aparature do zapisu 213 90,58 0,49
lub odtwarzania dzwieku lub obrazu, przeznaczona do
wlaczenia wyswietlacza lub ekranu wideo
. S S .

740811 Drutz mled2| rafinowanej, ktérego maksymalny wymiar 199 84,91 12,37
przekroju poprzecznego > 6 mm
*Srebro, wlacznie ze srebrem pokrytym zlotem lub

710691 platyna, w stanie surowym ( z wyl. srebra w postaci 1,73 73,83 95,80
proszku)

850490 Czejsq trar?s'l‘ormatoroyv elektrycznych i wzbudnikéw, 171 72.90 9,14
gdzie indziej niesklasyfikowane
- . .

710812 Zloto, wlac;me ze zlotem pIatynowanym, w stanie 170 72.32 5,88
surowym, niemonetarne (z wyl. w postaci proszku)
. . . . .

940161 .Meblg do siedzenia, taplcerqwane, z drewrjlana rama 160 68,07 3,55
(inne niz przeksztalcalne w miejsca do spania)

230910 Karm'a dla.psow lub kotéw, pakowana do sprzedazy 158 67.20 3545
detalicznej

240220 Papierosy zawierajace tyton 1,45 61,64 71,40
Pojazdy silnikowe do transportu towaréw, z silnikiem
tlokowym wewnetrznego spalania z zaplonem
samoczynnym "wysokopreznym lub sredniopreznym", o

870421 masie calkowitej pojazdu <=5 ton (z wyl. pojazdéw 138 58,81 11,57

Uwaga: Najczesciej eksportowane towary sq liczone na podstawie Sredniej eksportu z ostatnich 5 lat.

Zrédto: GUS

samowyladowczych zaprojektowanych do stosowania
poza drogami publicznymi, objetych podpozycja 8704 10 i
pojazdéw silnikowych specjalnego przeznaczenia
objetych pozycja 8705)

Komponent 7.9. 10 grup towarowych niskiego poziomu (HS6) o najwyzszej dynamice eksportu

Wartos¢ eksportu [min

Kod HS Nazwa grupy towarowej EUR] w 2024 r. CAGR za 5 lat [%]

710691 *Srebro, wlacznie ze srebrem pokrytym zlotem lub platyna, w 73,83 95,80
stanie surowym ( z wyl. srebra w postaci proszku)

240220 Papierosy zawierajace tyton 61,64 71,40

230910 Karma dla pséw lub kotéw, pakowana do sprzedazy detalicznej 67,20 35,45
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640399

220710

740811

870421

730890

940350

850490

Obuwie o podeszwach zewnetrznych z gumy, tworzyw sztucznych
lub skéry wtérnej, cholewkach ze skéry wyprawionej (z wyl.
zakrywajacego kostke, obuwia z metalowym ochronnym noskiem,
obuwia sportowego, obuwia ortopedycznego i obuwia dla lalek)

*Alkohol etylowy nieskazony o objetosciowej mocy alkoholu >=
80% obj.

*Drut z miedzi rafinowanej, ktérego maksymalny wymiar
przekroju poprzecznego > 6 mm

Pojazdy silnikowe do transportu towaréw, z silnikiem tlokowym
wewnetrznego spalania z zaplonem samoczynnym
"wysokopreznym lub sredniopreznym", o masie calkowitej
pojazdu <=5 ton (z wyl. pojazdéw samowyladowczych
zaprojektowanych do stosowania poza drogami publicznymi,
objetych podpozycja 8704 10 i pojazdéw silnikowych specjalnego
przeznaczenia objetych pozycja 8705)

Konstrukcje i czesci konstrukgji, z zeliwa lub stali, gdzie indziej
niesklasyfikowane (z wyl. mostéw i czesci mostéw, wiez i masztéw
kratowych, drzwi, okien i ram do nich oraz progéw drzwiowych,
elementdéw rusztowan, szalowan, deskowan lub obudéw
kopalnianych)

*Meble drewniane, w rodzaju stosowanych w sypialni (z wyl.
mebli do siedzenia)

Czesci transformatoréw elektrycznych i wzbudnikéw, gdzie indziej
niesklasyfikowane

- Emory

54,43

53,77

84,91

58,81

49,08

46,77

72,90

[} Intelligence

25,95

23,18
12,37

11,57

10,54

9,29

9,14

Uwaga: W powyzszej tabeli uwzgledniono jedynie towary o udziale powyzej 1% w catkowitym eksporcie towardw.

Zrédto: GUS

7.3 Struktura polskiego importu towaréw z danego kraju

Komponent 7.10. 10 najczesciej importowanych grup towarowych wysokiego poziomu (HS2)

Kod HS

Nazwa grupy towarowej

Udziat w imporcie

ogoétem [%]

Wartos$¢ importu
[mIn EUR] w 2024 r.

CAGR za 5 lat [%]

30

84

85

90

71

PRODUKTY FARMACEUTYCZNE

REAKTORY JADROWE, KOTLY, MASZYNY | URZADZENIA
MECHANICZNE; ICH CZESCI

MASZYNY | URZADZENIA ELEKTRYCZNE ORAZ ICH CZESCI;
REJESTRATORY | ODTWARZACZE DZWIEKU,
REJESTRATORY | ODTWARZACZE OBRAZU | DZWIEKU
ORAZ CZESCI | AKCESORIA DO TYCH ARTYKULOW

PRZYRZADY | APARATURA, OPTYCZNE, FOTOGRAFICZNE,
KINEMATOGRAFICZNE, POMIAROWE, KONTROLNE,
PRECYZYJNE, MEDYCZNE LUB CHIRURGICZNE; ICH CZESCI
| AKCESORIA

PERLY NATURALNE LUB HODOWLANE, KAMIENIE
SZLACHETNE LUB POLSZLACHETNE, METALE
SZLACHETNE, METALE PLATEROWANE METALEM
SZLACHETNYM I ARTYKULY Z NICH; SZTUCZNA
BIZUTERIA; MONETY

29,12

12,15

10,68

804,86

335,96

295,14

182,05

124,79

7,20

7,08

11,68
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91

23

33

48

TWORZYWA SZTUCZNE | ARTYKULY Z NICH
ZEGARY | ZEGARKI ORAZ ICH CZESCI

POZOSTALOSCI | ODPADY PRZEMYSLU SPOZYWCZEGO;
GOTOWA KARMA DLA ZWIERZAT

OLEJKI ETERYCZNE | REZINOIDY; PREPARATY
PERFUMERYJNE, KOSMETYCZNE LUB TOALETOWE

PAPIER | TEKTURA; ARTYKULY Z MASY PAPIERNICZEJ,
PAPIERU LUB TEKTURY

4,46

3,00

2,62

2,17

- Emory

123,18

83,02

77,63

72,35

60,05

Uwaga: Najczesciej importowane towary sq liczone na podstawie sredniej importu z ostatnich 5 lat.

Zrédto: GUS

[} Intelligence

3,82

14,55

13,04

9,12

4,79

Komponent 7.11. 10 grup towarowych wysokiego poziomu (HS2) o najwyzszej dynamice importu

Wartos¢ importu [min

Kod HS Nazwa grupy towarowej EUR] w 2024 r. CAGR za 5 lat [%]
18 KAKAO | PRZETWORY Z KAKAO 30,50 22,56
38 PRODUKTY CHEMICZNE ROZNE 38,65 17,20
91 ZEGARY | ZEGARKI ORAZ ICH CZESCI 83,02 14,55
23 POZOSTALOSCI | ODPADY PRZEMYSLU SPOZYWCZEGO; GOTOWA 77,63 13,04
KARMA DLA ZWIERZAT
71 PERLY NATURALNE LUB HODOWLANE, KAMIENIE SZLACHETNE 124,79 11,68
LUB POLSZLACHETNE, METALE SZLACHETNE, METALE
PLATEROWANE METALEM SZLACHETNYM | ARTYKULY Z NICH;
SZTUCZNA BIZUTERIA; MONETY
33 OLEJKI ETERYCZNE | REZINOIDY; PREPARATY PERFUMERY|NE, 72,35 9,12
KOSMETYCZNE LUB TOALETOWE
85 MASZYNY | URZADZENIA ELEKTRYCZNE ORAZ ICH CZESCI; 295,14 7,20
REJESTRATORY | ODTWARZACZE DZWIEKU, REJESTRATORY |
ODTWARZACZE OBRAZU | DZWIEKU ORAZ CZESCI | AKCESORIA
DO TYCH ARTYKULOW
90 PRZYRZADY | APARATURA, OPTYCZNE, FOTOGRAFICZNE, 182,05 7,08
KINEMATOGRAFICZNE, POMIAROWE, KONTROLNE, PRECYZY|NE,
MEDYCZNE LUB CHIRURGICZNE; ICH CZESCI | AKCESORIA
30 PRODUKTY FARMACEUTYCZNE 804,86 6,15
84 REAKTORY JADROWE, KOTLY, MASZYNY | URZADZENIA 335,96 5,92

MECHANICZNE; ICH CZESCI

Uwaga: W powyzszej tabeli uwzgledniono jedynie towary o udziale powyzej 1% w catkowitym imporcie towardw.

Zrédto: GUS

Komponent 7.12. 10 najczesciej importowanych grup towarowych niskiego poziomu (HS6)

Kod HS

Nazwa grupy towarowej

Udziat w imporcie
ogoétem [%]

Wartos$¢ importu
[mIn EUR] w 2024 r.

CAGR za 5 lat [%]
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300215

300490

710813

230910

910221

850440

854449

680520

850110

330290

*Produkty immunologiczne, pakowane w odmierzone

- Emory

dawki lub do postaci, lub w opakowania do sprzedazy 14,08 389,23

detalicznej

*Leki zlozone z produktéw zmieszanych lub
niezmieszanych do celéw terapeutycznych, lub
profilaktycznych, pakowane w odmierzone dawki
(wlacznie z lekami podawanymi przez skére) lub do

postaci, lub w opakowania do sprzedazy detalicznej (z 13,85 382,73

wyl. zawierajacych antybiotyki, hormony lub steroidy
stosowane jako hormony, alkaloidy, prowitaminy,
witaminy, ich pochodne lub antymalaryczne substancje
czynne)

Zloto, wlacznie ze zlotem platynowanym, w stanie
pélproduktu, niemonetarne

Karma dla pséw lub kotéw, pakowana do sprzedazy

detalicznej 276

*Zegarki nareczne, zasilane elektrycznie, nawet ze
stoperem, z naciagiem automatycznym (z wyl. z metalu
szlachetnego lub z metalu pokrytego metalem
szlachetnym)

Przeksztaltniki 1,34

Przewody elektryczne, do napiec <= 1000 V, izolowane,
niewyposazone w zlacza, gdzie indziej niesklasyfikowane

*Proszek lub ziarno, z naturalnych lub sztucznych
materialéw sciernych, na podlozu jedynie z papieru lub
tektury, nawet ciete do ksztaltu lub zszywane, lub inaczej
wyprodukowane

Silniki o mocy wyjsciowej <= 37,5 W 1,02

Mieszaniny substancji zapachowych i mieszaniny,

wlacznie z roztworami alkoholowymi, na bazie jednej lub

na wielu takich substancjach, w rodzaju stosowanych 0,97
jako surowce w przemysle (z wyl. stosowanych w

przemysle spozywczym lub do produkcji napojéw)

4,27 117,93

76,36

39,58

37,02

33,97

28,78

28,25

26,74

Uwaga: Najczesciej importowane towary sq liczone na podstawie sredniej importu z ostatnich 5 lat.

Zrédto: GUS

[} Intelligence

21,13

2,50

19,15

13,55

17,41

20,38

25,67

0,54

9,22

10,81

Komponent 7.13. 10 grup towarowych niskiego poziomu (HS6) o najwyzszej dynamice importu

Wartos¢ importu [min

Kod HS Nazwa grupy towarowej EUR] w 2024 r. CAGR za 5 lat [%]

854449 Przewody elektryczne, do napiec <= 1000 V, izolowane, 33,97 25,67
niewyposazone w zlacza, gdzie indziej niesklasyfikowane

300215 *Produkty immunologiczne, pakowane w odmierzone dawki lub 389,23 21,13
do postaci, lub w opakowania do sprzedazy detalicznej

850440 Przeksztaltniki 37,02 20,38

710813 Zloto, wlacznie ze zlotem platynowanym, w stanie pélproduktu, 117,93 19,15
niemonetarne

910221 *Zegarki nareczne, zasilane elektrycznie, nawet ze stoperem, z 39,58 17.41

naciagiem automatycznym (z wyl. z metalu szlachetnego lub z
metalu pokrytego metalem szlachetnym)
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230910 Karma dla pséw lub kotéw, pakowana do sprzedazy detalicznej 76,36 13,55
850110 Silniki o mocy wyjsciowej <= 37,5 W 28,25 9,22
300490 *Leki zlozone z produktéw zmieszanych lub niezmieszanych do 382,73 2,50

celéw terapeutycznych, lub profilaktycznych, pakowane w
odmierzone dawki (wlacznie z lekami podawanymi przez skére)
lub do postaci, lub w opakowania do sprzedazy detalicznej (z wyl.
zawierajacych antybiotyki, hormony lub steroidy stosowane jako
hormony, alkaloidy, prowitaminy, witaminy, ich pochodne lub
antymalaryczne substancje czynne)

680520 *Proszek lub ziarno, z naturalnych lub sztucznych materialéw 28,78 0,54
sciernych, na podlozu jedynie z papieru lub tektury, nawet ciete
do ksztaltu lub zszywane, lub inaczej wyprodukowane

Uwaga: W powyzszej tabeli uwzgledniono jedynie towary o udziale powyzej 1% w catkowitym imporcie towardw.

Zrédto: GUS

7.4 Liczba i struktura polskich eksporteréw i importeréw - Szwajcaria

Dane o liczbie i strukturze polskich eksporteréw i importeré6w w handlu z wybranym krajem
dostarczajg wartosciowych informacji na temat rozmiaréw i struktury firm zaangazowanych
w wymiane handlowa miedzy tymi krajami. Pozwalajg zrozumieé, jakie sektory i rozmiary firm
sg najbardziej aktywne w handlu, co moze wskazywa¢ na specyficzne mozliwosci rynkowe np.
dla nowych eksporteréw. Analiza liczby i struktury eksporteréw i importeré6w moze ujawnié
trendy w handlu dwustronnym, w tym zmiany w zapotrzebowaniu lub w dostawach.

Dla eksporteréw, wiedza o strukturze rynku pozwala na lepsze dostosowanie strategii
eksportowych, zwtaszcza w zakresie segmentacji rynku i pozycjonowania. Dla decydentow
rzadowych, informacje te sg kluczowe dla wspierania eksportu i negocjacji handlowych.

7444
I4398 4545
2020 2021

Komponent 7.14. Liczba eksporteréw i importerdw towaréw

674

6559
5230 £391

5862
5148 -
4509 4730 80z 4658
4337
2015 2010 2017 2018 2019

I Liczha eksporterow [l Liczha importerow

ra
L}
P

Zrédto: Eurostat, TEC.
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Komponent 7.15. Struktura eksporteréw i importerdw towardéw oraz wartos¢ wymiany handlowej

Firmy ponizej 10 Firmy od 10 do 49 Firmy od 50 do Firmy powyzej

pracownikéw pracownikéw 249 pracownikéw 250 pracownikéw Firmy brak

(2021r.) (2021r.) (2021r.) (2021r.) tacznie (2021r.) danych (2021 r.)

llo$¢ eksporteréw 2993 2022 1731 1062 7 808 0

Wartos$¢ eksportu 112 365,01 138 946,96 457 790,48 1223 826,49 1932928,94 0,00
[tys. EUR]

llo$¢ importeréw 1524 1050 1035 940 4549 0

Warto$¢ importu 109 960,59 168 441,89 135712,18 867 432,84 1281 547,50 0,00
[tys. EUR]

Uwaga: Z uwagi na to, Ze Zrédfo wykorzystuje innqg metodologie niz baza handlu zagranicznego GUS, suma eksportu
i importu moze sie réznic.

Zrédfo: Eurostat, TEC.

7.5 Wskazniki jakosci handlu Polska - Szwaijcaria

Wskazniki jakosci handlu mogg poméc zrozumieé efektywnos$¢ obecnych dziatan handlowych i
wskazaé obszary wymagajace ulepszenia lub przekierowania strategii.

Wskaznik intensywnosci handlu (Trade Intensity Index) pokazuje czy wymiana handlowa
pomiedzy dwoma krajami jest wieksza czy mniejsza niz wynikatoby to z ich udziatu w Swiatowym
handlu. Wskaznik jest liczony jako relacja udziatu eksportu z Polski do danego kraju w eksporcie do
Swiata oraz udziatu eksportu $wiata do danego kraju w eksporcie Swiata ogdtem. Jezeli wartos¢
wskaznika intensywnosci handlu jest wyzsza od 1, oznacza to, ze relacja handlowa miedzy krajami
jest silniejsza niz wynika to z udziatéw tych krajéw w swiatowym handlu. Wartosci wskaznika ponize;j
oznaczajg zas relacje stabszg niz oczekiwana na podstawie udziatu krajéw w handlu Swiatowym.

Komponent 7.16. Indeks intensywnosci handlu (Trade Intensity Index) Polski z danym krajem i
krajami poréwnywalnymi - Szwajcaria

Zrédto: Opracowanie wtasne na podstawie danych UN Comtrade.

Wskaznik dopasowania handlu (Trade Complementarity Index) pokazuje dopasowanie struktury
eksportu danego kraju do importu danego partnera. Liczony jest na podstawie udziatéw
poszczegdlnych towardw w eksporcie danego kraju i poréwnywany z udziatem tych samych towardéw
w imporcie jego partnera. Indeks wynosi 0, jezeli dany kraj nie eksportuje zadnego towaru lub jego
partner nie importuje zadnego towaru, zas 100, jezeli udziaty poszczegdlnych towardw w eksporcie
danego kraju i imporcie jego partnera sg doktadnie takie same.
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Komponent 7.17. Dopasowanie eksportu Polski (Trade Complementarity Index) do importu danego
kraju i krajéw poréwnywalnych - Szwajcaria

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie danych UN Comtrade.
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8 Handel ustugami Polska -
Szwajcaria

Niniejszy rozdziat koncentruje sie na handlu ustugami miedzy Polska a Holandia, oferujac
dane na temat ogélnego eksportu i importu ustug, ich struktury branzowej i geograficznej.

Analiza tych danych jest umozliwia eksporterom i decydentom rzagdowym zrozumienie, w
jakich ustugach Polska jest konkurencyjna oraz na identyfikacje obszaréw z potencjatem
wzrostu. Pozwala na ocena poziomu wspétpracy gospodarczej miedzy krajami w sektorze
ustug, co moze sugerowac obszary dla dalszego rozwoju stosunkéw handlowych. Dla
eksporteréw, dane te moga poméc w dostosowaniu oferty do potrzeb rynkowych i
wykorzystaniu nisz rynkowych. Dla decydentéw, sg one podstawa do wspierania sektoréw z
najwiekszym potencjatem eksportowym.

Informacje o handlu ustugami daja kompleksowy obraz mozliwosci eksportowych i
importowych, co jest fundamentem dla strategicznego planowania i rozwoju
diugoterminowych relacji handlowych

8.1 Polski eksport i import ustug do i z danego kraju ogdtem

Komponent 8.1. Wymiana handlowa ustug z Polskg - ujecie roczne [min EUR]

7508,3

64173

55605

47869 48375 502
45050
41993
33693 3952
3531,0 3562
30354 2086 3132 3207
2681 5
2028 2227 998,
1640 o 643, £54,
2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023
B Eksport M Import [ Saldo
2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023
Eksport 303540 3531,00 386990 4199,90 4505,00 4786,90 4837,50 5560,50 6417,30 7508,30
Import 1395,50 1503,50 1643,30 1518,90 1519,20 1654,60 1630,90 1998,20  2464,90  2449,50
Saldo 1639,90 2027,70 2226,60  2681,00 2985,80 3132,20 3206,60 3562,40 3952,10 5058,80

Zrédfo: Eurostat, International Trade in Services.

51



- Emory
[} Intelligence

Komponent 8.2. Skumulowany wzrost polskiego eksportu i importu ustug - ujecie roczne [%]

21826 22057

105,28 11546

717,07
10000 0707

100,00

2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2013 2019 2020 2021 2022 2023

m— Flsporht e mport

2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

Eksport 100,00 105,28 115,46 116,19 138,40 161,00 176,45 191,50 205,41 218,26 220,57 253,53 292,60 342,34
Import 100,00 107,07 117,07 140,77 166,95 179,87 196,59 181,71 181,74 197,94 195,11 239,05 294,88 293,04

Zrédfo: Eurostat, International Trade in Services.

Komponent 8.3. Wymiana handlowa ustug z Polskg - ujecie kwartalne [mIn EUR]

2022Q4 2021Q4 2022Q3 2022Q2 2023Q1 2022Q1 2023Q2
Eksport 1704,1 1562,8 1621,9 1642,4 1643,3 1446,7 1800,0
Import 729,6 602,9 612,2 609,9 609,4 511,4 611,0
Saldo 974,5 959,9 1009,8 1032,5 1034,0 935,3 1189,0

Uwaga: Dane kwartalne mogq nie by¢ dostepne dla wiekszosci krajéw spoza Unii Europejskiej.

Zrédto: Eurostat, Balance of Payments

Komponent 8.4. Dynamika wzrostu eksportu i importu ustug z Polskg - ujecie kwartalne [%)]

2021Q4 2023Q1 2022Q1 2022Q4 2022Q3 2022Q2 2021Q3 2023Q2
Eksport 15,95 13,59 15,88 9,04 16,83 20,85 17,02 9,60
Import 25,92 19,16 24,64 21,02 14,71 35,68 24,61 0,18

Uwaga: Dane kwartalne mogq nie by¢ dostepne dla wiekszosci krajéw spoza Unii Europejskiej.

Zrédto: Eurostat, Balance of Payments
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Komponent 8.5. Udziat eksportu ustug do danego kraju w polskim eksporcie ustug ogétem oraz udziat

importu z danego kraju w polskim imporcie ustug ogdtem [%]

830

5,08

706

462 476 453

426

416 e —— 408

ra
L]
oo
ra
]
w
ra
o]
ra
L}
ra
o]
ra
ra
]
ra
ra

m Udziatweksporcie = Udzialwimporcie

Zrédfo: Eurostat, International Trade in Services

8.2 Struktura polskiego eksportu ustug do danego kraju

Komponent 8.6. 10 najczesciej eksportowanych ustug

Wartos$¢ eksportu w CAGR za 5 lat

2023 [miIn EUR]

%

Kod EBOPS  Nazwa ustugi Udziat w eksporcie

ogétem [%]
S Pozostate ustugi biznesowe 39,76
SA Uszlachetnianie 22,19
S| Ustugi telekomunikacyjne, informatyczne i informacyjne 18,90
SC Ustugi transportowe 15,92
SB Naprawy 114
SD Podréze zagraniczne 0,62
SE Ustugi budowlane 0,43
SG Ustugi finansowe 0,29
SH Optaty z tytutu uzytkowania whasnosci intelektualnej 0,27
SF Ustugi ubezpieczeniowe 0,26

2985,20
1666,10
1419,30
1195,60
85,70
46,30
32,00
21,40
20,40
19,20

12,09
4,67
13,95
6,04
9,76
1,82
24,97
23,66
24,94
7,30

Uwaga: Najczesciej eksportowane ustugi sq liczone na podstawie Sredniej eksportu z ostatnich 5 lat. Dane dostepne

Jjedynie dla krajéw Unii Europejskiej.

Zrédfo: Eurostat, International Trade in Services.
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Komponent 8.7. 10 ustug o najwyzszej dynamice eksportu

Kod BPM6 Nazwa ustugi Udziat w Wartos¢ Zmianarok do CAGR za5 lat [%]
eksporcie eksportu w 2023 roku [%]
ogétem [mIn EUR]
Sl Ustugi telekomunikacyjne, informatyczne i 18,90 1419,30 19,00 13,95
informacyjne
S Pozostate ustugi biznesowe 39,76 2985,20 22,56 12,09
SB Naprawy 1,14 85,70 35,60 9,76
SC Ustugi transportowe 15,92 1195,60 10,66 6,04
SA Uszlachetnianie 22,19 1666,10 8,97 4,67

Uwaga: W powyzszej tabeli uwzgledniono jedynie ustugi o udziale powyzej 1% w catkowitym eksporcie ustug. Dane
dostepne jedynie dla krajéw Unii Europejskiej.

Zrédfo: Eurostat, International Trade in Services.

8.3 Struktura polskiego importu ustug z danego kraju

Komponent 8.8. 10 najczesciej importowanych ustug

Kod EBOPS  Nazwa ustugi Udziat w imporcie Wartos$¢ importuw CAGR za5 lat

ogoétem [%] 2023 [mIn EUR] %
S Pozostate ustugi biznesowe 28,09 687,80 5,86
SH Optaty z tytutu uzytkowania wtasnosci intelektualnej 19,88 486,70 5,62
SC Ustugi transportowe 19,73 483,10 12,52
Sl Ustugi telekomunikacyjne, informatyczne i informacyjne 13,59 332,70 11,12
SB Naprawy 8,37 204,90 7,87
SF Ustugi ubezpieczeniowe 4,89 119,80 17,36
SD Podréze zagraniczne 2,65 64,90 0,22
SG Ustugi finansowe 1,66 40,70 17,21

Uwaga: Najczesciej importowane ustugi sq liczone na podstawie sredniej importu z ostatnich 5 lat. Dane dostepne
jedynie dla krajéw Unii Europejskiej.

Zrédfo: Eurostat, International Trade in Services.

Komponent 8.9. 10 ustug o najwyzszej dynamice importu

Kod BPM6 Nazwa ustugi Udziat w Wartos¢ importu Zmiana rok do CAGR za 5 lat [%]
imporcie ogétem w 2023 [min EUR] roku [%]

SJ Pozostate ustugi biznesowe 28,08 687,80 31,46 5,86

SH Optaty z tytutu uzytkowania wtasnosci 19,87 486,70 2,42 5,62
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SC
Sl

SB
SF
SD
SG

intelektualnej

Ustugi transportowe 19,72
Ustugi telekomunikacyjne, informatyczne i 13,58
informacyjne

Naprawy 8,36
Ustugi ubezpieczeniowe 4,89
Podréze zagraniczne 2,65
Ustugi finansowe 1,66

483,10
332,70

204,90
119,80
64,90
40,70
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-41,70 12,52
15,76 11,12
53,83 7,87
30,50 17,36
17,79 0,22

2,52 17,21

Uwaga: W powyzszej tabeli uwzgledniono jedynie ustugi o udziale powyzej 1% w catkowitym imporcie ustug. Dane
dostepne jedynie dla krajéw Unii Europejskiej.

Zrédito: Eurostat, International Trade in Services
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9 BezposSrednie inwestycje
zagraniczne

Niniejszy rozdziat dotyczy przeptywéw inwestycyjnych pomiedzy Polska a wybranym krajem.
Dostarcza cennych informacji na temat bezposrednich inwestycji zagranicznych (BIZ) miedzy
tymi krajami, pokazujgc zaréwno inwestycje polskie w wybranym kraju, jak i inwestycje firm
tego kraju w Polsce.

Analiza tych danych jest istotna, poniewaz wskazuje na poziom zaufania inwestycyjnego
miedzy dwoma krajami, co jest kluczowe dla zrozumienia stabilnosci i trwatosci stosunkéw
gospodarczych. Dostarcza wgladu w dynamike wzajemnych relacji gospodarczych, pomagajac
eksporterom i decydentom rzagdowym w planowaniu ditugoterminowych strategii biznesowych
i politycznych. Dla decydentéw rzagdowych, analiza przeptywéw inwestycyjnych miedzy Polska
a wybranym krajem moze by¢ podstawa do stworzenia korzystniejszych warunkéw dla
wzajemnych inwestycji, wspierajgc tym samym rozwadj gospodarczy obu krajow.

9.1 Dochody z Polskich inwestycji zagranicznych w danym kraju

Komponent 9.1. Dochody z inwestycji zagranicznych firm z Polski w danym kraju [mIn EUR]

6930 55,40

57.40
. - 3BE0 agsp 30,80
790 :
I == - |

2014 2016 2018 2020 2022
B Fazem
2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023
Dywidendy 18,20 26,50 74,00 19,30 52,00 4,00 17,10 0,00 0,10 0,00 2,60
Reinwestowane 64,70 28,60 -35,40 4,40 13,40 26,80 -7,10 60,50 -3,70 9,10 -314,50

zyski
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Dochody od 0,50 2,30 0,00 4,80 3,90 0,00 -4,30 -5,10 -4,30 -10,50 -6,60
wierzytelnosci

(odsetki)

Razem 83,40 57,40 38,60 28,50 69,30 30,80 5,70 55,40 -7,90 -1,40  -318,50

Zrédto: NBP, Polskie inwestycje bezposrednie za granicq.

Komponent 9.2. Liczba jednostek zaleznych polskich firm dziatajgcych w danym kraju oraz ich
przychody [min EUR]

250 23 25
200 20
a0 15
00 10
&
) IIIII IIIII IIIII 5
) - - - ,
2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2013 2019 2020
Il Froychody === Liczba firm
2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020
Liczba firm 6 10 11 12 16 20 21 23 15 19 17
Przychody 21 55 59 23 37 104 93 58 163 211 242

Uwaga: Jednostka zalezna to jednostka, ktdra jest kontrolowana bezposrednio lub posrednio przez jednostke
dominujqcq najwyzszego szczebla z siedzibq w kraju innym niz jednostka kontrolowana.

Zrédito: Eurostat, Outward FATS.
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9.2 Dochody firm z danego kraju z inwestycji w Polsce

Komponent 9.3. Dochody z inwestycji przedsiebiorcéw zagranicznych w Polsce z danego kraju [min
EUR]

1026,70
928 80
833,50
747,60
) 538,20
611,10 625,00 500 1p
471,70 473,90 =5

411,50 #2200
I i I I I

2012 2014 2016 2018 2020 2022

I Fazem

2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

Dywidendy 1491 97,2 198,3 165,5 221,9 182,9 302,7 339,0 393,6 360,8 405,9 470,3 4571
Reinwestowane 284,7 172,6 247,6 200,7 200,1 392,7 2823 220,3 258,1 436,4 593,1 459,1 295,5
zyski

Dochody od 37,9 44,4 28,0 45,3 33,6 35,5 40,0 39,8 36,5 36,3 27,7 -0,6 -5,0
wierzytelnosci

(odsetki)

Razem 4717 3142 4739 4115 4556 6111 6250  599,1 688,2 8335 10267 9288 7476

Zrédto: NBP. Zagraniczne inwestycje bezposrednie w Polsce.
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Komponent 9.4. Liczba jednostek zaleznych firm zagranicznych z danego kraju dziatajgcych w Polsce
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Bl FPrzychody === Liczha firm

2017

296,0
11730,5

285 300
"+I s
13216,6
250
200
120
100
S0
0
2019 2020
2018 2019 2020
282,0 290,0 285,0
13798,3 14172,2 13216,6

Uwaga: Jednostka zalezna to jednostka, ktdra jest kontrolowana bezposrednio lub posrednio przez jednostke
dominujgcq najwyzszego szczebla z siedzibq w kraju innym niz jednostka kontrolowana. Dane dostepne jedynie dla

krajéw Unii Europejskiej.

Zrédito: Eurostat, Inward FATS,
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10 Prognozy handlu Szwajcaria -
Swiat i Szwajcaria - Polska

W ponizszym rozdziale zostaty wykorzystane oraz przedstawione wyniki modeli
prognostycznych, ktére okreslajg prognoze w perspektywie piecioletniej oraz potencjat
eksportowy za 5 lat. Koncentruja sie one sie na wymianie handlowej miedzy wybranym
krajem a Swiatem oraz wybranym krajem a Polsk3. Identyfikuje tez polskie branze z
najwiekszym potencjatem eksportowym do wybranego kraju.

Prognozy zostaty przygotowane na podstawie wyliczerh modeli prognostycznych
zaimplementowanych do EXPORT INTELLIGENCE.

Analiza prognoz handlu pozwala na lepsze przygotowanie do zmian rynkowych, identyfikacje
nowych mozliwosci biznesowych oraz optymalizacje planéw eksportowych i inwestycyjnych,
zaréwno na poziomie przedsiebiorstw, jak i polityki gospodarczej kraju.

10.1 Prognoza obrotow handlowych danego kraju ze Swiatem -
Szwajcaria

Prognoza obrotéw handlowych wybranego kraju ze Swiatem pokazuje oczekiwane trendy w
eksporcie i imporcie towaréw wybranego kraju, co jest istotne dla zrozumienia globalnej
pozycji handlowej kraju i oceny potencjalnych rynkéw zbytu lub Zzrédet importu dla
eksporteréw i decydentow rzadowych.
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10.1.1 Prognoza catkowitego eksportu towaréw danego kraju

Komponent 10.1. Prognoza 5-letnia dla wartosci catkowitego eksportu danego kraju [mIn USD]

Komponent 10.2. TOP 10 branz z najwyzszg prognozowang dynamikg eksportu danego kraju
(skumulowany % wzrostu za kolejne 5 lat)

Komponent 10.3. TOP 10 branz z najwyzszym prognozowanym nominalnym wzrostem eksportu
danego kraju

10.1.2 Prognoza catkowitego importu towaréw do danego kraju

Komponent 10.4. Prognoza 5-letnia dla wartosci importu danego kraju [min USD]

Komponent 10.5. TOP 10 branz z najwyzszg prognozowang dynamikg importu danego kraju
(skumulowany % wzrostu za kolejne 5 lat)

Komponent 10.6. TOP 10 branz z najwyzszym prognozowanym nominalnym wzrostem importu
danego kraju (skumulowany wzrost nominalny za kolejne 5 lat)

10.2 Prognoza obrotéw handlowych Polski z danym krajem - Szwajcaria

Prognoza obrotéw handlowych Polski z wybranym krajem dostarcza spersonalizowanej
analizy dla polskich eksporteréw, wskazujgc na przewidywane zmiany w handlu
dwustronnym, co umozliwia lepsze przygotowanie do wykorzystania mozliwosci
eksportowych lub zabezpieczenia sie przed potencjalnymi ryzykami.
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10.2.1 Prognoza eksportu towardw z Polski do danego kraju

Komponent 10.7. Prognoza 5-letnia dla wartosci eksportu z Polski do danego kraju [mIn USD]

Komponent 10.8. TOP 10 branz z NAJWYZSZA prognozowang dynamikg eksportu z Polski do danego
kraju (skumulowany % wzrostu za kolejne 5 lat)

Komponent 10.9. TOP 10 branz z NAIWYZSZYM prognozowanym nominalnym wzrostem eksportu z
Polski do danego kraju (skumulowany wzrost nominalny za kolejne 5 lat)

Komponent 10.10. TOP 10 branz z NAJNIZSZA prognozowang dynamika eksportu z Polski do danego
kraju (skumulowany % wzrostu za kolejne 5 lat)

Komponent 10.11. TOP 10 branz z NAJNIZSZYM prognozowanym nominalnym wzrostem eksportu z
Polski do danego kraju (skumulowany wzrost nominalny za kolejne 5 lat)

10.2.2 Prognoza importu towardw do Polski do danego kraju

Komponent 10.12. Prognoza 5-letnia dla wartosci importu Polski z danego kraju [min USD]

Komponent 10.13. TOP 10 branz z NAJWYZSZA prognozowang dynamikg importu z danego kraju do
Polski (skumulowany % wzrostu za kolejne 5 lat)
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Komponent 10.14. TOP 10 branz z NAJWYZSZYM prognozowanym nominalnym wzrostem importu z
danego kraju do Polski (skumulowany wzrost nominalny za kolejne 5 lat)

10.3 Metodologia prognozowania

W ponizszym rozdziale zostaty wykorzystane oraz przedstawione wyniki modeli prognostycznych,
ktére okreslajg prognoze w perspektywie piecioletniej oraz potencjat eksportowy za 5 lat.

W prognozowaniu wykorzystywane sg modele szeregdéw czasowych jednej zmiennej, ktérych
zadaniem jest jak najlepsze uchwycenie krétko i Sredniookresowego trendu. W tym celu
wykorzystano od 10 do 15 jednowymiarowych modeli szeregéw czasowych (modele trendu
liniowego, modele ARIMA oraz modele ETS). W kazdym z nich prognoza jest funkcja historycznych
wartosci eksportu i czasu, przy czym kazdy model postuguje sie innymi zatozeniami dotyczgcymi
trendu, sezonowosci itp. Co wiecej, niektére modele wsparte sg prognozami makroekonomicznymi
Miedzynarodowego Funduszu Walutowego. Kombinacja modeli jest wykorzystana w taki sposéb, aby
najwyzszg wage nadac tym modelom, ktére w przesztosci generowaty najmniejsze btedy prognoz.
Poza scenariuszem bazowym, w wynikach prezentowane sg takze scenariusze pesymistyczny i
optymistyczny pokazujgce najnizszg i najwyzsza mozliwg wartos¢ prognozy przy ustalonym
przedziale ufnosci.
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